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《磨炼营销》

内容概要

当今社会是一个竞争非常激烈的社会，企业要生存，就必须重视市场这一块。由于各企业的产品和服
务日趋同质化，优秀的营销人才日益受到许多企业的青眯；而市场上的营销人才又是非常的紧缺。
本书开篇是对自我的认识，然后讲述了如何开拓营销市场、与顾客打交道、促成交易、进行国际营销
、营销管理、快速提高业绩以及如何做好营销主管等内容。
本书内容翔实、结构清晰，同时穿插了生动活泼的案例，非常值得从事营销工作的人员一读。
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