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《粉丝倍增》

内容概要

《粉丝倍增：如何在喧嚣的世界中创造绝对影响力》内容简介：
每一个人一生活中都会有那么一刻，想在这世界和别人心中留下印记，对周围发挥影响力。比如，学
校的一次毕业演出，一次新产品的推介会，一次公开的演讲，一次特别的会面⋯⋯
不管你的理想是崇高还是现实，无论你想推销的是想法、产品还是服务，你必须：
·让你的想法、产品和服务收到关注。
·信息必须得到快速传播。
·你的项目必须能持续下去。
《粉丝倍增：如何在喧嚣的世界中创造绝对影响力》作者根据自己多年从事营销传播的成功经验与最
有影响力的成功人士的策略，为你提供简易、明确、效果惊人的实践步骤，你将从中学会：
·找到你的目标受众并让他们成为你的拥护者。
·确定能有效达成的核心行动方案。
·与能立即帮你创造改变的关键人物建立关系。
·说服有力人士成为你的合作伙伴，与你分享客户和声誉。
·运用自动化系统，以更快速地传播信息。
·利用科技、网络，让你的影响力急速扩张。
·为你的所有计划创造出可增长的收入。
通过《粉丝倍增：如何在喧嚣的世界中创造绝对影响力》，你将得以缩短自我摸索的过程，减少错误
的尝试，在极短的时间内创造出巨大的影响力，书写属于自己的传奇！
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作者简介

肯·麦克阿瑟，搜索引擎AffiliateShowcase.com的创办人，目前联盟已有超过24000 个网站加入。肯·麦
克阿瑟一手开创了MBS网络研究中心，致力于大规模的营销调研。肯的第一个有会员系统的网站在最
初6个月内就创下25万美元的营业额；第二个网站在发布首日就从千百万个网站中脱颖而出，浏览量名
列362名；而其创立的jvAlert.com网站有效订户就超过500万。
肯通过提供培训及指导、写作、制作学习课件、成立网站，以及举办促成企业合资与合作的活动，并
为多个浏览量极高的博客撰写文章，已让无数想在这个纷扰世界中创造改变的人成为他的追随者。
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精彩短评

1、我以为是一本讲互联网的书，实际是一本类似于“成功学”的书，但里面讲的内容与创业或营销
有异同之妙，勉强值得一读吧！
书名噱头太盛，名不副实。
另外，关于成功这事，老生常谈，其实大部分不是因为不知道方法，而是缺少行动！如此而已。
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精彩书评

1、本书的第四章，我们会学习如何以简单有效的方式创造影响力。产生影响力不应该是困难棘手的
问题，采用的方式越是简单，就会有越多的人能够参与进来；如果有越多的人从中受益，那么我们的
影响力也就越大。阅读完这本书，将不仅学会如何产生影响力，还会学会如何将之付诸实践。我们会
认识到你真正的潜力，会发现我们需要给予什么，将会为这个世界留下什么价值。影响力将会永远延
续下去。这本书让我对人类的无限可能性充满希望，对你、我甚至任何人能够产生的影响力充满希望
。只要我们能够下决心开始行动，就可以实现目标。
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