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内容概要

　　无论您是一位公司总裁，还是一位普通的市场销售人员，如果你想知道如何与客户思想同步，并
引领他们购买你的产品或取得谈手成功，在心理学应用课程《催眠式销售》里你将学会什么是“省时
省力效果好、轻松成交压力少”的顶级销售秘诀，你过去赖以维生的销售信念会被完全推翻，教你如
何运用催眠诱导的技巧和心法在行销当中，帮助您简单快捷的进入客户的催眠状态，最后你的客户也
会在你不留痕迹的催眠之下顺利成交。本课程不仅包含最尖端的心理学理论，而且是能让您马上运用
在生意场上实用指南，快速的让企业的销售业绩大幅增长。
　　催眠式销售，就是催眠式销售高手游刃有余地运用客户自身的欲望和潜能，影响客户相信销售人
员以及所提供的产品或服务并采取购买行动的过程。
　　从来没有一种学术技术的实际运用比“催眠”在销售中的应用来得这么的“利益最大化”！这使
得国内不少培训讲师和销售领袖一直在寻找相关的学习机会，但一直没有找到真正的“催眠式销售”
课程，可喜的是本套DVD教学内容，是国内第一次由具备丰富销售经验的心理学博士、注册催眠师主
讲的“催眠式销售”课程！
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