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1、读之前我先入为主地认为赎金谈判专家的工作就是让绑匪缴械投降。看完书我觉得不需此行，因
为预判完全错误。当绑架发生时我们必须承认在此事上已经落了后手的事实，不要妄自尊大，不要惊
慌失措，更不要轻易地试图快速了解。关键在于体会对方的立场，然后选出自己剩余利益最大化的举
措。
2、书本身将将就就，文案实在太傻逼。
3、谈判是隐藏自己底线而不断探求别人的过程。哎哎太复杂了。
4、很好看
5、没错的。
6、能把一本谈判专家自传式的书包装成15个印张要价高达35元的经管类实用书，策划编辑还蛮厉害的
哎⋯⋯
7、涉及非常多的谈判和心理技巧细节。非常有用。
8、这本书读的真是惊心动魄 心理学在很多行业都能连接的
9、跟电影中的绑架谈判非常不一样，没有持枪破门而入的英雄，更多的是对人的关怀和细节的关注
。。
10、作者提到的几个案例中有一些闪光的技巧，但是也有好几个让人看不到这个专业领域真正的价值
，感觉作者的观点也有失偏颇，对于任何一个单独的案件来说，谈判几乎总是比不谈或武力解决好，
但是长远看来政府设定一个永不谈判的基调对减少此类犯罪十分有利，不过在现实的生命面前，一切
没那么简单
11、很赞·
12、有个细节印象深刻，你要找到个属于自己的小鸡图腾。
13、阅后即丢
14、刺激，惊险⋯⋯
15、引人入胜，意犹未尽
16、that is okay

Page 5



《赎金谈判》

精彩书评

Page 6



《赎金谈判》

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:www.tushu000.com

Page 7


