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《犹太人为什么富有》

前言

　　犹太人是世界上最富有的民族，也是举世公认的最有智慧的民族。对 于犹太人的财富，有一个非
常经典的说法：世界的钱在美国人的口袋里． 而美国人的钱却在犹太人的口袋里。对于犹太人的心计
我们随意可以说他 们没有家园，流离失所，安宁与幸福对犹太人来说只是昙花一现。相反， 苦难、
迫害、残杀几乎将他们的生命之火灭绝。但是他们却以顽强的毅力 ，过人的勇气，超人的“智慧”，
战胜了一切灾难，顽强地生存下来，并 且建立了美满的家园，成就了辉煌的事业。 在每一个犹太人
家里，当孩子刚懂事时，母亲就会把蜂蜜滴在书上面 ，然后让自己的孩子去吻上面的蜂蜜，使孩子意
识到书是“甜”的，培养 孩子从小爱书的习惯。犹太家庭的孩子，成长过程中几乎都要回答这样一 
个问题：“假如有一天你的房子被烧毁，你带着什么东西逃跑呢?”如果孩 子回答是钱或钻石，母亲
将进一步问：“有一种没有形态、没有颜色、没 有气味，任何人都抢不走的东西，你知道是什么吗?
”要是孩子回答不出来 ，母亲就会告诉他：“这种东西比金子、宝石更值钱，只要你活着，就永 远
离不开它，这就是智慧。” 所以，犹太人在历时近2000年的大逃亡中遭受了异族的歧视、迫害、 劫掠
甚至残杀，却在世界各个领域创造出与其人口比例极不相称的非凡成 就：向全世界作出贡献的像马克
思、爱因斯坦、门德尔松、卓别林、海涅 等最具智慧的伟人与名人；向全世界贡献了近一半的诺贝尔
奖得主；向全 世界贡献了一半的最富有的企业家；以不及全世界1‰人口却拥有全世界30 ％的财富⋯
⋯ 美国2003年《福布斯》公布了这样一条消息：世界上300亿美元以上的 财富巨人中，犹太人所占比
例高达75％。这说明犹太人的经商心计堪称一 绝。最早形成遍布世界各地的贸易网络；最早确立严格
周详的交易规则； 最早具有理性的契约意识；最善于以经济影响政治或以政治影响经济⋯⋯ 此外，
犹太民族还是世界上拥有最多经济巨人的民族，石油大王洛克 菲勒、金融大亨罗斯柴尔德、操纵华尔
街的摩根、红色资本家哈默、金融 投机家索罗斯、微软的创始人保罗&middot；艾伦、股神巴菲特、
世界金融管家格 林斯潘以及左右媒体娱乐行业的路透、普利策、华纳四兄弟、迪斯尼等， 不胜枚举
。 总之，犹太人在世界经济领域乃至政治领域影响力之大无人能比，在 数千年不断创造奇迹的历程
中，犹太人积累了大量优秀的文化和闪光的人 生。《犹太人为什么富有》通过大量的实例和犹太人的
哲理智慧，全方位 、多角度、深入浅出地阐释了数千年来犹太人的“心计”精华。不管你是 从头通
读，还是随意翻阅，都一定会对你的人生有所启迪。 愿本书能给您带来启示，让您在人生道路上越走
越宽！
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《犹太人为什么富有》

内容概要

这是一部不折不扣的圣典。在这里，父母可以领会子女教育的真谛：在这里，孩子也可以获取做人处
世的真知。一个商人，将可以从书中找到经商成功的法则；而一个常人，则可以明了关爱、学习、奉
献与努力的精神。这是一个伟大民族的精神，它在这里汇聚成河，激荡我们思维，荡涤我们的心灵。
本书通过大量的实例和犹太人的哲理智慧，全方位、多角度、深入浅出地阐释了数千年来犹太人的“
心计”精华。不管你是从头通读，还是随意翻阅，都一定会对你的人生有所启迪。

Page 3



《犹太人为什么富有》

书籍目录

第一章　犹太人生存的心计“伟大的”生存哲学确立明确的目标指明人生方向为了自己的目标而努力
学会选择放弃无法实现的目标依靠自己的努力争得机会人间万物各有其用心中永远充满希望决不放弃
自己的信仰在逆境中选择生存揭示爱的存在机遇生命中充满种种坎坷竞争越激烈而斗志越高国王和他
的三个朋友生活总会苦尽甘来帮助别人就等于帮助自己把学习当作一生的课题人生可以不断超越自我
一个能自我克制的男士忘我的工作是对上帝最好的报答低贱地乞讨不如做低贱的工作保持生命不灭的
创造力临危不惧智慧沉着以退为进不要铤而走险为以色列留下堪称永恒的东西领取一张“进入欧洲文
明的入场券”一个提升业绩的建议生存之路一在美国的犹太人第二章　犹太人处世的心计怜恤弱者的
犹太精神慷慨解囊是义务人多行善总没错要像爱自己那样爱别人各尽所能地帮助别人原谅自己也应该
去原谅别人善于借助各方面的力量感动人心的热情问候照教义上所说的去做从别人的角度考虑问题对
自己不利也不能违约借他人的力量办自己的事情心底无私天地宽违约者必须遭到报复一份心机暗藏的
遗嘱赎罪日里清算罪过一个补充国库的建议一个热衷于募捐的民族第三章　犹太人生活的心计追求普
遍价值的犹太人你就是上帝的化身树立“我能行！”的信念对自己有充分的信心谁是孩子真正的母亲
该让哪个儿子继承遗产尝试为别人解决一个难题适当示弱有利于交际追寻发财梦的两个年轻人为了学
艺不怕辛苦做些不普通的事情从全球观考虑问题虚晃一招就能克敌制胜珍惜眼前所拥有的享受生活就
是享受生命有效的利用假期适度享乐适度工作饮酒不要过量劳逸结合才能身体棒健康的身体来自科学
的饮食生病一定要吃药吃饭时不谈工作神圣的安息日一定要保养好身体犹太人眼中的健康准则第四章
　犹太人教育的心计智慧就是财富学问精而事业兴读书自有妙用’生活的珍宝是知识独具一格的教育
法教师是最受尊敬的人文明的延续之所乃学校教育主导未来倡导独立钻研的教育“打破沙锅”问到底
有特色的家庭教育家教的最佳方法早期家教造就天才早教从父母教育开始犹太人早期天才教育法发现
天才的方法独特的育人艺术金钱与智慧是最完美的组合培养孩子富人的头脑活跃在知识领域的犹太人
第五章　犹太人婚恋家庭的心计犹太人的爱情如何选择理想的伴侣爱情力量的伟大最爱就是最好找志
趣相投的人为了爱可以献出一切相信上帝赐福的婚姻爱情和金钱之于犹太人把女儿嫁给学者犹太人的
“爱情”和中国的“水”“犹太女人”的爱情爱情方式——“八分钟约会”犹太人的婚礼习俗与宗教
爱情不能持续得像婚姻那么久像爱你自己一样地爱你的妻子孝敬父母是天职手足兄弟要和睦今天是母
亲的生日不要给孩子造成太大的压力给孩子自由的空间为孩子的发展奠定坚实的基础在婚姻中适当嫉
妒在婚姻中要学会忍耐珍惜生活悉心对待爱人记住妻子认为重要的日期保持和谐的夫妻关系第六章　
犹太人赚钱的心计没有野心就没有财富有朝一日我也会成为富人募到难得的1美元每次生意都是初交
学会用小利获大利积少成多一美元砖头大小的黄金值多少钱一磅铜的价格是多少绝不放弃赚钱的任何
机会做生意没有禁区冲破国界打天下留意生意场上的每一个细节找准位子就能做好本行借鸡生蛋白手
起家营造强大声势打出品牌以较少的资金做较多的生意一笔生意要两头赢利高明广告的力量是无穷的
力量拿出100万元送给穷人成功借钱壮大自我的实力慷慨的富人也看重50美分洛克菲勒与1毛钱到手的
一百元胜过没有到手的一万元如何合理避税为雪茄投保的火险坚持每个月存人10000美元迅速把业务拓
展到国外去“钻石之王”易兹哈克华尔街上的犹太人“经营之王”高史密斯好莱坞“主人”高德温“
罗特希尔德”的品牌价值
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《犹太人为什么富有》

章节摘录

　　这个故事是真实的：二战中期，德国本土已经有几十万犹太人遭到法西斯政府的屠杀，此时有一
位犹太富商，他的家产与财富都被政府没收，全家人也被政府的特务监控了，在危机来临前，他与两
位儿子秘密谈话：我的生命已经没有保障，你们要尽量活命，我的生意朋友有几百个，但是最可靠的
只有两个人，他们都是日尔曼德国人，是我几十年的朋友：“一个是木材商，我年轻的时候，在他店
里做工，后来他帮助我发财致富，他对我有恩，但是我至今还欠他一笔钱，现在实在是无力偿还。我
欠木材商的很多；还有一位是银行家，他年轻的时候，在我店里做工，后来我帮助他发财致富，他现
在成了很有实力的银行家，也很尊重我。银行家欠我的很多!”说完，犹太富商拿出了两封书信，交给
这两位儿子，让他们拿着信赶快逃命。　　这两位儿子在半夜，偷偷地溜出家门跑了。在路上，他们
商量了一下，小儿子说：“我不能去木材商那里，因为我们的父亲欠了木材商的钱，他会告发我的，
我不能求他帮助。我要去银行家那里，因为银行家欠我们父亲的恩情很多!”大儿子同意了，于是两个
人也就分开行动了。大儿子终于找到了木材商，木材商非常恼火：“你父亲欠了我的钱，还欠了我的
不少恩，现在又来找我?⋯⋯唉，没办法，好事做到底吧，我送你走”，于是木材商帮大儿子办了出国
护照，又给了一些钱，把大儿子从德国送了出去。这个大儿子经历了种种艰难困苦，活了下来，二战
结束以后，他到处寻找自己的家人，终于有了结果：他的父母都死在集中营，他的弟弟也死在了集中
营。集中营的记录是：他的父母是经过政府批准逮捕的“违法”的犹太商人。而他弟弟很特别，他弟
弟住在一位德国银行家的家里，半夜，银行家偷偷地报了警，说有个犹太青年到他家里威胁他的安全
，后来德国警察将他弟弟逮捕，并送进了纳粹集中营。他最终在集中营死去了⋯⋯犹太人的哲学结论
就是：帮助过你的人还会努力帮助你的，即使你欠他的；而你帮助过的人他却不会帮助你，即使他欠
你的!犹太人认为，生存有两个重要的条件：坚持和忍耐。许多人失败，都是因为他们没有恒心和忍耐
力，也没有那种不屈不挠而且百折不回的精神。　　在经商的过程当中也是这样的，常常会被一些不
利的因素所阻挠，甚至彻底失败了。这就像登山常被雪崩、寒冷的天气、不可预测的风暴所阻挠一样
。但是在这种情况下，作为一个优秀的商人绝不会放弃，而是一定要盯住目标，勇往直前。他们不仅
要有坚持和忍耐，而且还要有意志和信心。一切的胜利都开始于每个人的求胜的意志和信心。一个人
只要有自信，那么他就能成为他希望成为的那种人了，一个人要永远保持成功的自信!无论是在任何的
情况下，你都要依靠自己、相信自己、挖掘自己、发挥自己，只有你自己才能来主宰你自己。　　《
塔木德》上面说：“相信自己，便会攻无不克，不能每日超越一个恐惧，便从未学得生命的第一课。
”在犹太的商人们看来，自信是自身的一种信念，是对自己的一种肯定。这将使他人尊重并信任你，
如果你自己对自己都不信任，又怎么能指望别人信任你呢?在犹太的商人们看来，当遇到挫折时，如果
你认为自己被打倒了，那么你就是真正地被打倒了。如果你认为自己仍屹立不倒，那你就真的屹立未
倒。如果你认为自己会失败，那你必败无疑。伊莎贝拉是犹太人，由于遇到了房产销售的情势大好，
她就决定代理销售活动房屋。当时很多人告诉她不应该这样做，说她不可能做得好。她的顾问当时忠
告她说：“你看竞争多么激烈呀!此外，你在销售活动房方面又有多少实际经验?更不用说那是业务管
理了。”然而伊莎贝拉女士却对自己充满了信心。她自己也承认她的确缺少资金，竞争非常激烈，而
且她也缺乏经验。“但是，”她接着说，“我收集的资料显示，活动房屋这个行业正在扩展，我也分
析研究了我可能遇到的竞争。我知道我在销售方面可以做得比任何人都好。我预料到会犯一些错误，
但是我会尽我的努力很快地去赶上别人的。”最后，她还是毫不动摇的行动了。她那坚定不移的信心
赢得了两位投资者的信任，使她得到了几乎不可能得到的优惠——一家活动房屋制造商答应，在不需
要现金的条件下，供应她一些少量的存货。就这样，伊莎贝拉获得了很大的成功。当年，她卖出了超
过100万美元的活动房屋。这所有的一切归根到底都是因为她对她自己有信心。犹太人认为做事都要有
信心，一切胜利皆始于个人求胜的意志和信心。　　一个人只要有自信，那么他就能成为他希望成为
的那种人，在日常生活中，强者不一定是胜利者，但是，胜利者都属于有信心的人。一个人要永远保
持成功的自信，在每做一件事前告诉自己这一次一定会成功的。信心将随着你每一个目标的实现而增
长。随着信心的增长，你也会有更高的目标，取得更大的成功。犹太人的戒备心很强，于是，这些父
母便从小就教育自己的孩子，世界是复杂的，绝不能轻信任何人。有这样一则故事正好说明了犹太人
的教育法：3岁的约翰有一天和姐姐在客厅里玩得正高兴。这时，爸爸刚从外边回来，把约翰放到壁
炉台上，然后松手道：“约翰，跳到爸爸怀里来。”约翰因爸爸也和自己玩，显得很高兴，笑着往爸
爸怀里跳。可是，当约翰快要落到爸爸怀里时，爸爸却突然抽回了手，约翰摔在地上，哇哇地哭开了
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《犹太人为什么富有》

编辑推荐

　　犹太人是世界上最富有的民族，也是举世公认的最有智慧的民族。犹太人在世界经济领域乃至政
治领域影响力之大无人能比，在数千年不断创造奇迹的历程中，犹太人积累了大量优秀的文化和闪光
的人生。犹太人认为，金钱不是最重要的东西，知识才是最宝贵的财富。的确，让他们顽强生存下来
的“护身符”就是知识和智慧，这是犹太人留给后代的绝对真理。学习和感悟犹太人的智慧让所有人
在心灵和财富上更为富有。
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