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内容概要

内容提要
本书通过丰富的资料、通俗的语言和科学的分析方法，系统地介绍韩国的社
会概况、经济特点、市场特征、贸易政策、投资环境以及韩国人的生活习惯与做
生意的特点，提出进一步开拓韩国市场的策略和方法，阐述与韩国人做生意的实
用技巧，力图为对韩国商贸人员和有志于与韩国人做生意的新一代企业家和对
外商贸人员提供指南及扩大韩国市场的生意经。
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四、韩国企业集团与综合贸易商社
第二章 认识韩国人
一、韩国人的礼仪风俗与宗教信仰
二、韩国人的生活习惯
三、韩国妇女一瞥
四、韩国人的文化教育
五、与韩国人做生意应注意的问题
第三章 谙悉韩国市场
一、韩国市场的特点
二、韩国的进出口市场
三、韩国的证券市场
四、韩国尖端技术产业市场
五、韩国市场动态
第四章 熟悉韩国的贸易政策
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二、韩国对外国人投资的管理
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二、开拓韩国市场的基本方式
三、开拓韩国市场的营销策略
第八章 掌握与韩国人商务谈判的技巧
一、韩国人贸易谈判的特点
二、与韩国人谈判的成功之道
三、与韩商谈判的基本策略
第九章 积极与韩国人合作
一、加快与韩国合作的战略与政策措施
二、中小企业如何与韩国企业加强合作
三、和韩国人联合开拓第三国市场
四、赴韩商务考察须知

Page 3



《怎样与韩国人做生意》

精彩短评

1、去韩国旅游前图书馆借的。1995年出版的老叔，前几章介绍了韩国的概述，有很多实用信息。目前
市面上有好些所谓的旅游手册都有抄袭此书的内容
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