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《中国古代绘画价格论稿》

内容概要

《中国古代绘画价格论稿》主要研究了唐、宋、元、明、清五朝绘画价格，通过梳理隋代到清末道光
朝近一千三百年间遗存下来的历代绘画价格记录、绘画价值判断与计价原则、绘画价格的影响因素、
画家润笔与画酬以及书画交易形式与画价之间的关系等，对绘画价格独特的形成规律、影响因素、衡
量标准和复杂的表现形式，以及它所照映的中国艺术精神进行探讨，力图找出绘画价格形成的深层规
律。《中国古代绘画价格论稿》将中国古代绘画价格作为一个系统加以初步解释，这一基础工作对于
艺术史其他领域的研究将起到促进作用。
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《中国古代绘画价格论稿》

作者简介

作者现为南京艺术学院人文学院副教授、艺术管理系主任。1972年10月出生。四川泸定人。东南大学
艺术学博士后（2009年）。代表作有《编号与价格：项元汴旧藏书画二释》（南京大学出版社2012年
）等。
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书籍目录

第一章 单位与折算 一、货币计量单位 二、画价折算 三、古今折算 第二章 绘画价格记录 一、画价、
币制与特征 二、绘画价格记录的分布 三、绘画价格记录中的偏重 第三章 名价与品价 一、书画计价差
异 二、绘画计价的依据 三、名价与附丽 四、名价与品价归一 五、绘画价格与历史宛转 第四章 经典与
价格 一、经典确认的主体 二、经典的价值肯定 三、经典的乾位确认 第五章 影响画价的因素 一、好尚
二、目的 三、俸禄 四、道德 第六章 名画交易与价格 一、交易形式 二、书画经纪与代理 三、《画史
》所载书画交易 四、《詹东图玄览编》所载书画交易 五、绘画价格的二分性 第七章 酬值 一、绘画成
本 二、唐宋画家的酬值 三、明朝画润与收入 四、清朝画润与收入 五、画工工价 六、十三行画酬 第八
章 作伪与牟利 一、作伪与赢利 二、作伪者 三、作伪的抑制 四、《江村书画目》与伪画价格 统计表缩
写书目 部分征引书目 
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章节摘录

版权页：   插图：   另一种情况属于委托寻购，这种情况一般不存在中介费问题。因为收藏家很难知道
代理人的收购价。在一级交易中，收购价有时仅数百文，如果按比例提成，代理人所赚甚微，不够路
费，所以代理人赚的应是书画转卖藏家的高额利润。民国赵汝珍在他的《古玩指南》一书中说：“（
北京）古玩商之通规，售出之古玩，凡未改毁原状者，无论经过若干年后，发现与原议不符者，均可
照原价退钱”。赵汝珍还提到：“普通之古玩交易为加赚，即某商以百元购进某物，以原值通知购主
，请求加钱若干，以最高者为得主，此最通行之事也。”“加赚”非佣金，具体操作形同竞买，大抵
如此：以原价通知多个买主，示意加钱，谁出的价最高谁得。这种方法大概唐代就已经出现了，孙盈
出售王羲之《借船帖》采取的可能就是“加赚”竞买的办法。因代理有单向代理和多向代理之分，单
向代理一般应是按比例加赚，多向代理则是按最高出价获得加赚。在书画代理中，由于存在长期的业
务往来，彼此信任，漫天要价的书画代购人大概很少，并且有的古董商为得到权势庇护和其他利益也
可能分文不取。

Page 5



《中国古代绘画价格论稿》

编辑推荐

《中国古代绘画价格论稿》是李万康多年来学术研究的结晶，又是他多年学术研究的升华。《中国古
代绘画价格论稿》重点突出，条理清晰，要点明确。古代绘画价格相关的名作品价、经营方式、作伪
防伪、道德评判等，都有详尽的论述。《中国古代绘画价格论稿》紧紧结合当时的经济生活和文化环
境，贯穿以具体的数字统计，使绘画价格立体化、人性化。《中国古代绘画价格论稿》对书画交易中
“厚古薄今”现象深层次原因的剖析，对“盛世收藏”说的颠覆，对古今绘画价格独有的折算方式的
提出等，均具有原创性，而臣言之成理，可为一家之说。
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《中国古代绘画价格论稿》

精彩短评

1、四星半，从画论和笔记里搜求蛛丝马迹，还要比照经济史和货币史，难得。扣半星是因为作者常
发些离题的感慨和议论^_^
2、考证精当，内容丰富，印刷精美，物流快捷
3、用过，正刷文献，翻出来吐个槽：这书想法挺好，但文献刷得太少，以至用于立论的数据太少了
。在此基础上，“将中国古代绘画价格作为一个系统加以初步解释”，就⋯⋯
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