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书籍目录

引子 科特勒与他的市场营销理论体
第一章 形成良好的营销理念
第二章 了解现实的营销环境
第三章 确定切实的营销战略
第四章 争取全面的营销技术
第五章 树立优秀的营销品牌形象
第六章 理顺销售渠道
第七章 探寻最好的营销方式
第八章 树立高效的营销队伍
结尾 强化道德意识与社会责任感
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精彩短评

1、上册读到一半
2、就是例子太老啦。。。。受不鸟~~
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