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《做生意就这么简单》

内容概要

做生意要找到让自己棋高一招的门径。实际上你只要找到窍门，就能顿悟而立地成“商”。运用“甜
头”的技巧就是这样一个做生意的窍门。 
    做生意要学会舍大求小，放弃贪多求大的心理。市场如此之大，消费者的志趣和喜好如此不同，没
有什么生意可以通吃而将之一网打尽。倒不如索性弃多从少，细分市场，只打一部分人的主意。     
    做生意要会拨弄心理算盘。做生意就得把心思花在正地方，这个正地方就是消费者的心理。消费者
买不买账决定着你的生意的成败，把他们喜欢什么、不喜欢什么，希望什么、追求什么琢磨透彻，然
后投其所好，你想不赚钱都难。     
    做生意还要善用谋略。俗话说商场如战场，做生意就要善于摸索规律、运用规律，用心谋划才能立
于不败之地。 
    做生意要勇抓商机，这是大多数成功生意人的制胜法宝。这里我们强调⋯准一秘诀”绝不是危言耸
听，因为做生意其他方面的知识和技巧都可以言传身教、习而得之，惟有抓住机会的能力对生意人来
说更多的是要靠个人天分，而在这方面的感悟也是千人千面。但有一条要记住：看准了，就下手。 
    总之，做生意的道理千千万万，可千万别让自己被那些冠冕堂皇的大道理给唬住。因为无论做什么
生意，只要你能把不好卖的东西卖出去（还得收回钱），你就是个中高手，就能赚到大钱。
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