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《10天读懂企业管理》

内容概要

《10天读懂企业管理》内容简介：在现今的商业领域内，相信没有任何一个话题能够比“企业家精神
”更受人关注，《10天读懂企业管理》也正是基于这一点，希望能够给致力于提高自己管理水平以及
丰富自己的商业经验的创业者和企业管理者以建言和帮助。既有对企业家领导特质的分析，又从不同
层面上对企业管理、企业家能力给予经验的梳理和专业上的提升。其中对成功企业家的访谈记录，更
能够直观分享他们丰富的成功经验，包括在不同时代背景以及不同行业类别的企业家们是如何保持长
久的激情和在商场上的驾驭能力，以及怎样面对竞争对手；同时告诉管理者，如何将企业效益达到最
大化；如何面对新的挑战。在《10天读懂企业管理》里，你将全部找到答案！
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《10天读懂企业管理》

作者简介
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《10天读懂企业管理》

书籍目录

一分钟预览 五分钟预览 1／第1章假如你拥有创业梦想 19／第2章你是什么类型的企业家？ 33／第3章
起步路径 51／第4章发现机遇 69／第5章保持激情、坚持和个人能力 81／第6章负面想法的力量 91／第7
章开始计划 111／第8章把知识转化成创业优势 127／第9章你要掌握的新能力 155／第10章销售和营销
的智慧 173／第11章成功导师 185／第12章快乐的企业家 197／第13章为之努力 209／第14章从神灯里召
唤出你的精灵 225／第15章从激烈的竞争中逃脱 245／第16章退出路径，出售你的企业
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《10天读懂企业管理》

章节摘录

版权页：   专利使用费 我把一些不需要经营公司的人列入这种类型的企业家中。之所以把他们归于此
类，是因为他们有着创造有商业潜力的新事物的专业能力。他们有着制造数量可观的被动收入的潜力
。实际上，很多发明家都去创办企业，但这不是必需的。 因为我写这本书，所以我也属于这种类型。
我的书的印刷、投入市场，以及营销都是别人替我做的。除了时间以外，我的风险和投入是微小的，
并且版税以及书的副产品（比如讲座、培训、咨询等）带来的潜在收入是十分可观的。你也可以这样
，制造任何你精通的信息产品。 你也可以是个有潜力的发明家，研究一些很特别的有市场需求的新产
品。杰姆斯·坦森发明了一种用球替代轮子的独轮手推车，然后发明了一种新型真空清洁器。他对于
已有生活方式的挑战对我们所有人是个极大的激励。如果这种类型的企业家最让你受到鼓舞和激励，
你需要了解最多的就是专利权。但是，在现实世界中不要完全指望这种保护。起诉别人侵犯你的专利
权会花费你大量的时间和金钱。这两样东西对你来说都不是取之不尽的。另外，除非你的发明有很大
的市场，否则没有人会关注它或者对它感兴趣。 不仅要考虑你的发明会给谁带来利益，还要考虑会威
胁到谁。它是不是威胁到了现存的产品？如果是，制造商一定会尽全力保护他们的利益，免受侵害。
如果你要在多个国家打一场费时、费钱的官司，法律支持对你来说不一定有用。 当然还有一种方法，
就是把你的发明带给一个大公司，以可观的使用费作为交换。如果你无法打倒它，那就加入它。它有
着足够的财务、市场、发展、检测等资源。 交钥匙工程 “交钥匙工程”就是你从别人手中购买一套
准备好的、试验成功的业务系统。你只需要发动引擎让它运作起来。最常见的类型就是取得经营权，
也就是从一个公司购买一个业务实体并支付管理费。它的优点是你买到的是经过检验的成型系统，而
且你不会一个人去做。现在这种取得经营权的交易（又被称为经营模式特许）是由雷·克拉克开始的
，当时他认为这就是发展壮大他的麦当劳餐厅的最好方式。在发展了6000多家餐厅之后，麦当劳成为
世界上规模最大的餐饮企业，没有人会质疑这种模式的成功。
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《10天读懂企业管理》

编辑推荐

《10天读懂企业管理》编辑推荐：带队伍哪有那么累？企业规范靠流程，企业管理靠制度。卓有成效
必须的，打造“先知先觉”经理人！风靡全球、横跨两个世纪的英国职场丛书“Teach Yourself”首次
跟中国读者，职场聚能、工作必备！
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《10天读懂企业管理》

精彩短评

1、空。大而无当。
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