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《最适合创业的9种男人》

前言

现实社会想发财的男人很多，想赚大钱就得创业。可是为什么有些男人创业时能够赚得盆满钵满，而
有的人到头来却亏得血本无归呢？同为生意人，商海中的竞争和鏖战同样激烈，但得到的结果却是大
不一样，除了一些外界条件外，这与男人自身的素质也有很大的关系。古今中外无数事实都说明，那
些成功创业的男人身上往往具备了一般男人没有的良好素质。男人创业，就要有闯劲、敢于冒险。自
古富贵险中求，不敢冒险的男人只能在平平安安的大道上四平八稳地走着，平庸清淡地过一辈子。只
有那种敢于冒险，敢为天下先，敢于第一个吃螃蟹的男人，才能真正地在生意场中纵横捭阖，成为人
人景仰的商界巨子。男人创业，要精明善算，有谋略。商场如战场，是战场便会有刀光剑影、尔虞我
诈，不懂计谋、不懂伪诈的商人肯定会被商海无情地吞噬掉。因此，身在商海的男人应该有点谋略，
善于算计，这样才能出奇制胜，成为最后的胜利者。男人创业，要有诚信。诚信是赚钱的根本，是生
意人的立身之本。人损失了钱财，可以再赚回来，而丢失了诚信，你必将成为孤家寡人，举步维艰。
诚信是人生的通行证，更是生意人的第二生命。男人创业，要善于投资理财。学会投资理财是男人必
须掌握的生存和发展的能力之一，财富需要经营，资本需要运作，男人只有用好手上的每一分钱才能
让自己的生意越做越大。
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内容概要

《最适合创业的9种男人》内容简介：男人想发大财，想赚人钱，就得创业。但不是每个男人都适合
创业的，大凡成功创业的男人往往具有常人没有的良好素质。有闯劲，敢于冒险的男人最适合创业；
精明善算，有谋略的男人最适合创业；有诚信的男人最适合创业；善于投资理财的男人最适合创业；
善于交际，有贵人相助的男人最适合创业；懂得知人善用的男人最适合创业；有眼光，善于把握商机
的男人最适合创业；勇于创新，有点子的男人最适合创业；能吃苦，有韧性的男人最适合创业。男人
创业要能做别人不愿做的事，能吃别人不能吃的苦，能挣别人挣不了的钱。
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章节摘录

第一章 有闯劲，敢于冒险的男人最适合创业1.男人创业要有胆识大胆产生勇气，多疑产生恐惧。在创
业过程中，绝对没有十全十美、稳赚不赔的万能方案，有的只是成功的信心和冒险的准备。对于一个
男人来说，与其在拥挤的人群中争食，不如面对风险，勇敢地去改变这一切。《易经》上说，非常时
期需要有独立不惧的精神，如此才能有所作为，才能亨通。体现在创业上，就是说，男人要有胆识，
在风险面前要有独立自主意识，不要畏惧。创业的冒险事例也可以说是一种非常时期的非常手段。不
拘于常规，采取非常行动，这样才有大获全胜的可能。当然，这种冒险不是一味地蛮干，而是采取一
种特别的方略，把成功进行到底。对于一个有魄力的男人来说，创业干事业就是一种冒险的乐趣。不
冒险就永远不会有大胜利，要求什么错都不犯，这正是什么也做不成的原因。其实道理谁都知道：风
险和利润的大小往往是成正比的，巨大的风险能带来巨大的效益，男人要想有卓越的成果就要敢冒风
险。均瑶集团的创始人王均瑶先生，曾经被人称为“胆大包天的男人”。王均瑶16岁时就离开家乡温
州龙岗，开始在长沙一带做五金和印刷生意，赚点小钱。1989年春节前夕，由于忙于跑业务，王均瑶
忘了提前买回家的火车票，到了除夕夜，坐不上火车了。他和其他几个被困在长沙的老乡聚在一起，
商量着无论如何都要赶回家去过年。大家一合计，最后以两倍的价格包了一辆大巴回家。去温州的山
路不好走，汽车在1200公里的漫长山路中颠簸前行，把一伙人折腾得受不了。王均瑶随口感叹了一句
：“汽车真慢！”旁边一位老乡挖苦说：“飞机快，你包飞机回家好了。”说者无心，听者有意。这
位爱思索的男人开始反问自己：“土地可以承包，汽车可以承包，为什么飞机就不能承包？”哪知这
个想法一说出口，立即招来了众人的讥笑，所有的人都以为他在痴人说梦。要知道，当时不要说包飞
机，就是坐飞机也不是谁都可以的，连买机票都需要县团级以上的证明！你王均瑶一个小小的打工仔
，凭什么？但王均瑶没有轻易放弃，他独自一人筹划了很长一段时间，而后又进行了长达八九个月的
走访、市场调查和跟有关部门沟通。当时几乎所有的亲戚朋友都反对他的做法，没有人认为他会成功
。1991年7月28日，对王均瑶来说是个值得纪念的日子。随着一架从长沙起飞的“安24”型民航客机平
稳降落于温州机场，中国民航的历史被一个打工仔改写了——大半年的奔波之后，王均瑶开了中国民
航史上私人包机的先河，承包了长沙一温州的航线。凭着坚忍不拔的精神，在盖了一百多个图章后，
王均瑶硬是在中国民航局森严铁桶一般的大门上撬开了一条缝。包机的第一年就给王均瑶带来了20万
元的盈利。那年王均瑶25岁，他传奇般的故事告诉渴望成功的男人：男人只要敢想，只要敢做，只要
努力，就能一鸣惊人。王均瑶在完成个人创举、打破民航历史纪录的同时，也为自己赢得了“胆大包
天”的个人品牌。他继而一鼓作气包下全国四百多个航班，成立了全国第一家私人包机公司——温州
天龙包机有限公司，在中国航空史上写下了特别的一页。国外新闻媒体称此举为“中国民航扩大对外
开放迈出的可喜的一步，中国的私营企业将得到更健康的发展”。美国《纽约时报》评价道：“这个
男人超人的胆识、魄力和中国其他具有开拓和创业精神的企业家，可以引发中国民营经济的腾飞。”
大胆产生勇气，多疑产生恐惧，男人一旦有忧惧，前途之光就会被黑幕遮掩。在创业过程中，绝没有
十全十美、稳赚不赔的万能方案，有的只是成功的信心和冒险的准备。只有敢于抓时机适度冒险的男
人，才能收获成功的硕果。有些男人看似聪明，对不测风险看得太清楚了，不敢冒一点险，结果聪明
反被聪明误。这些男人在平平安安的大道上四平八稳地走着，平庸清淡地过一辈子，在拥挤的人群里
争食，忙忙碌碌为填饱肚子、穿上裤子、养活孩子而奔波，这不也是一种难以逃避且越来越无力改善
的风险吗？2.“胆商"比“智商”更重要创业中风险是客观存在的，在面临充满风险的机遇时，胆商的
高低往往决定了男人的成败。低胆商的男人，在风险面前会望而却步，从而错失良机；而高胆商的男
人则会知难而上，激流勇进，从而获取成功。过去人们一直认为勤奋是成就大事业的不二法门，但随
着时代的变化，现在越来越流行“胆商”的说法，认为胆商也是成功的必要条件之一。越来越多的实
证表明，高智商者并不一定能成功，智商高只是一种优势。很多高智商者根本无法充分发挥他们的潜
能，取得应有的成功，这是为什么呢？丘吉尔曾经说过：“勇气很有理由被当做人类德性之首，因为
这种德性保证了所有其余的德性。”这里所说的勇气，就是一个人的胆量、胆略，以及临危不乱、处
变不惊、力排众议、破釜沉舟的决断力。科学研究表明，胆商对于成功的重要性，已经远远超出了智
商。一项对1048名经理人进行的能力测试发现，胆商指数的高低是一个人事业成功与否的重要参数，
其次是情商，再次才是智商。如果说人生、事业、财富像一座座大山，那么高胆商人士就会不畏艰险
，不断攀登，把每一个困难都当成一次挑战，把每一次挑战都当成一次机遇，并最后傲立巅峰。而缺
乏行动力的高智商者，只能叹为观止。想起十多年前，当初只有几千元就进了股市的炒家，几年后就
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成为了百万富翁；当初只有几百元去摆地摊的“倒爷”，多年后就成为了大老板。面对他们的成功，
好多人都不服气，也许会说，当初我要是做，一定会比他们赚得更多。不错！你的能力或许比他们强
，你的知识或许比他们多，你的经验或许比他们丰富，可是你当初为什么就不敢去做呢？这就涉及一
个人胆商的高低，因为不敢冒险而束缚了你前进的步伐。所以，胆商对于创业中的男人来说，无疑是
至关重要的！洛克菲勒的例子就说明了胆商的重要性，这个男人身上卓绝的冒险意识就是富贵的挣钱
资本。19世纪80年代，在关于是否购买利马油田的问题上，洛克菲勒和同事们发生了严重的分歧。利
马油田是当时新发现的油田，地处俄亥俄州西北与印第安纳州东部交界的地带。那里的原油有很高的
含硫量，反应生成的硫化氢发出一种鸡蛋坏掉后的难闻气味，所以人们都称之“酸油”。没有炼油公
司愿意买这种低质量原油，除了洛克菲勒。洛克菲勒在提出买下油田的建议时，几乎遭到了公司执行
委员会所有委员的反对，包括他最信任的几个得力助手。因为这种原油的质量太差了，价格也最低，
虽然油量很大，但谁也不知道该用什么方法进行提炼，但洛克菲勒坚信一定能找到除去高硫的办法。
在大家互不相让的时候，洛克菲勒最后开始进行“威胁”，宣称将个人冒险去“关心这一产品”，并
不惜一切代价。委员会在洛克菲勒的强硬态度下被迫让步，最后标准石油公司以800万美元的低价买下
了利马油田，这是公司第一次购买产油的油田。此后，洛克菲勒聘请一名犹太化学家花了20万美元，
让他前往油田研究去掉高硫的问题，实验进行了两年，仍然没有成功，此期间，许多委员对此事仍耿
耿于怀，但在洛克菲勒的坚持下，这项希望渺茫的工程仍未被放弃。这真是一件天大的幸事，又过了
几年，犹太科学家终于研究成功了！这一丰功伟绩，正充分说明了洛克菲勒具有能够穿透迷雾的远见
，也具有超乎常人的胆商，正是这种高胆商让他比一般富豪更富有冒险精神。作为生意场中的男人来
说，成功的第一要义便是敢想敢做，敢于冒险，正所谓“十个好点子不如一次真行动”。只有那种胆
商高、敢于冒险、敢为天下先的男人，才能真正地在生意场中纵横捭阖，成为人人景仰的商界巨子
。3.冒险，才会有机遇“不入虎穴，焉得虎子。”在商海中搏击，要想抓住机会，却又不想冒风险，
那是绝对不可能的。成功的企业家们都知道风险与机遇同在，只有敢于冒险，在风险中抓住机会，才
能获得最后的胜利。敢想、敢说、敢干，这是毛泽东时代号召无产阶级革命战士的“三敢精神”，现
在把它拉回到现在企业的环境中做一次老生常谈，也算老话新说。冒险的价值不仅仅在于可以把握机
会，更重要的是，这样的行动本身同样可以创造机会。风险和机遇就如一对孪生兄弟，没有冒险就没
有机遇的发现，当然也就谈不上挣钱了。如果说，冒险是命运女神对男人的考验的话，那么机遇就是
对通过考验者的奖赏。对创业而言，那些成功的冒险家为男人在面对挑战自己勇气的时候作出了肯定
的回答。敢冒险才能打开机遇之门，因循守旧只能在困顿中逐渐饿死。不少成功创业的男人都是冒险
的专家。张思民也是一个敢冒险的男人。自从在中信公司辞职出来创办企业，张思民的选择从来都是
义无反顾的，主攻海洋生物，抢占高新技术阵地，他面对的是个高风险和高收益的大战场。“险”和
“大”正是张思民所刻意追逐的，这也是体现他生命价值的标识。
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编辑推荐

《最适合创业的9种男人》编辑推荐：男人创业可以没有现成条件，可以没有资金，但不能缺少勤劳
和智慧。拥有了勤劳与智慧，没有条件可以创造条件，没有资金可以去筹措，从而化一切不利为有利
，实现创业梦想。〈br〉不是人人都可以当老板，当老板要有自己的优秀品质。人人都不是一辈子职
员，能成优秀员工离当老板不远。

Page 7



《最适合创业的9种男人》

精彩短评

1、帮舍友对象买的 他说不错
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