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内容概要

销售类的图书车载斗量，你为什么要选择和锋所著的《10分钟销售演练手册》这一本？
    因为《10分钟销售演练手册》是一本可以让你身临其境动手演练的书：
    因为这是一本让你完全参与其中的互动式销售培训书；
    因为这本书的独特之处在于它不讲销售技巧，而是带着你“练”每一个关键技术点。
    眼过千遍，不如手过一遍。你不仅仅要读，更要动手去做！在使用方法上，请你根据以下提示逐步
进行：
    1．先看技术点，务必认真做好每一节的演练；
    2．看一遍上一节的知识点后，修改之前的答案；
    3．体会提示和示范，找出问题关键所在；
    4．停下来，回顾一下以往的销售活动；
    5．策划一下如何将学到的技术点运用到明天的销售实战中去。
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