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内容概要

本书是房地产销售业从业者的职业导读。  
　　写给那些已经从事房地产以及正在考虑加入房地产行业的人。  
　　如果你报名参加了执业资格培训课程，本书将帮你把所学的课程与真正的房地产经营联系起来。
因为本书的这一特色，它被广泛地当做培训课程的补充读物。  
　　当你开始选择加入一个公司时，请认真研读第3章之后再开始你的工作找寻。  
　　如果你的公司没有一个正式的培训计划，那么你可以利用这本书自行制定一个；如果有，那么本
书作为辅助材料，将为你提供难得的观点和建议。  
　　不管你如何使用本书，它都将会是你的“职业良友”。
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