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内容概要

小暗黑心機！高手過招於無形！
繼「62堂神不知鬼不覺的操控心理學」之後，超人氣心理學家內藤誼人再度帶領大家進行一場過招於
無形之間的人際心理戰！
內藤先生關於心理方面的著作十分豐富，為什麼他要如此不厭其詳地再三剖析「心理學」的重要性呢
？
原因就在於，人與人之間的往來互動其實是心靈與心靈的溝通交流，也就是您和對方的溝通互動，您
和對方的競爭較勁，甚至可說您和對方交手的一場場「心理戰」。
凡運用宣傳及其他足以影響敵人心理的手段，使其意志與行為發生符合我方所期待之變化，以達成作
戰目的者，便是心理戰(Psychological Warfare)。孫子所謂「故善用兵者屈人之兵，而非戰也」。諸葛
武侯所謂「用兵之道，攻心為上，攻城次之；心戰為上，兵戰次之」。即我國自古重視心理戰之名訓
。
能夠從心理戰中勝出的人才能實現夢想
這是一個千古不變的真理。
有本事解讀出別人心理狀態的人才能實現夢想，這是一個無庸置疑的事實。
因為，能夠解讀出別人想法的人才能精準地判斷狀況，搶得先機，隨心所欲地操控對方的心，順利地
實現自己的夢想。
是的。需要的不是物質，也不是財富，更不是勢力。
能夠看穿對方的想法，在心理戰中自然攻無不克、戰無不勝；得以在心理戰中完全掌控一切，事情自
然水到渠成。
各位讀者，準備好一窺心理學堂奧了嗎？
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作者简介

內藤誼人（Yoshihito Naito）心理學家，立正大學特任講師，UNGILD有限公司董事長。積極運用淵博
的社會心理學知識，全心投入相關研究以提供商務活動為中心的實踐領域之應用。因輕鬆有趣的心理
分析而深受好評。
主要著作有：《人をその気にさせる悪魔の心理会話（促使別人產生那種心情的惡魔心理會話）》、
《一瞬で人を操る心理法則（瞬間就能操控別人的心理定律》、《武器になる会話術（可以當做武器
的超強會話術）》（以上著作均由PHP研究所發行）、《女の「終電なくなっちゃった」はうそであ
る（女人的末班車不開了）是騙人的》（廣濟堂出版）》⋯⋯等。
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