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内容概要

与人沟通时，掌握了适宜的逻辑沟通方法，既可以提高工作效率还可以提高提高个人沟通水平，一举
两得。
本书详细介绍了沟通对人生活及工作等多方面的影响。如何有逻辑的说服他人是处理日常生活难题的
必备能力之一。掌握正确的逻辑沟通能力，就能够从混乱无序的思想中解脱出来，快速完成工作。提
高工作效率。说服他人具有一定的技巧，就可以使自己的说服更有力量。擅长运用逻辑引导他人的思
维，就可以有效地说服对方，要做到这一点必须深度了解他人信息和心理。如果你想做沟通的高手，
营销上的金牌员工，谈判桌上的常胜将军，极力发挥逻辑沟通的优势，那就要学会有逻辑地与他人沟
通，理清思路，准确表达自己，让他人爱听你说话，从而受到大家的欢迎。
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精彩短评

1、还是挺有用的一本书，比同类的书有价值多了，同类的很多书都是一些事例的集合，内容空洞凑
足字数没有什么有用的东西。这个我确实学到了，也很多笔记～⋯
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