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精彩书评

1、看完之后第一感觉就是如果能拍成电影绝对过瘾，说是大买卖一点不为过，百亿级美元能不大吗
？关键是交易的人物公司都是顶顶有名，正因如此，作者站的高度就应该是战略高度了，若非亲身经
历能有如此细致且高远的见解？作者首先就支出“真正的高瞻远瞩之人习惯未雨绸缪，而不是等事情
发生时才匆忙应对”，告诉我们做大买卖应该准备充足，同时我们应该明白大部分大宗交易只围绕且
只有一件事进行：改进，这得从交易的动机（安全、吨位或规模及乐趣）说起，并看清大宗交易的共
同目标：改善业务“三角”，即产品、技术和销售，所以作者总结做交易确实是门艺术，而不是科学
。“辛德雷十诫”则是提醒我们做交易时切记的地方，商场如同生活：有时灵活变通的计划才是最佳
选择，因此做大买卖更要学会容忍，如果有人打了你的右脸，把左脸转向他，大买卖玩的就是心跳，
有备无患！
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