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内容概要

《开店赚钱七大招》主要内容：这是一本适合广大想开店的人或者已经开了店但没多少钱进帐的人阅
读的通俗读物。书本主要介绍了七大开店赚钱妙招，内容包括：靠卖场赚钱、靠促销赚钱、靠服务赚
钱、靠特色赚钱、靠产品赚钱、靠管理赚钱和靠观念赚钱。
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事求是地诱导投其所好地劝说一味和气难成交微笑宜恰到好处对顾客富有人情味不怕麻烦，有求必应
店铺不赚钱的五个原因赚钱门市的八个特征招数之四　靠特色赚钱深夜商店身体用品商店怪缺商店巨
物商店涂画吧移动商店天然物质商店“鬼”屋商店“枯玫瑰花”商店买一千送二万商店靠厕所招徕生
意的小店礼品处理商店特型服装商店服装再生店袜子商店“男士不得入内”的服装店“笑笑笑”玩具
店配件商店超级书店国外五花八门的新奇商店千奇百怪的餐厅茅舍旅馆竹楼宾馆幽默茶馆招数之五　
靠产品赚钱商品采购1.掌握必备商品知识2.零售商品的主要类型分析3.进货要领4.进货来源5.进货技巧6.
选择最佳供货单位7.经济核算商品运输1.商品运输环节2.商品运输原则3.组织合理的商品运输商品验收
商品储存1.科学地确定商品存放地点2.合理使用仓容3.实行分区分类、货位编号的管理方法4.科学地堆
码商品5.正确使用苫垫6.建立商品保管账卡7.搞好商品养护商品盘点商品损失1.进货时发生的商品损
失2.陈列时发生的商品损失3.收款时发生的商品损失(变相的商品损失)4.记账发生差错造成的商品损
失5.因顾客责任出现商品退换或污损造成的商品损失怎样识别货色1.伪劣商品的标准2.感官识货法3.标
志识货法4.包装识货法5.专家识货法6.文件识货法7.测试识货法8.试销识货法假冒伪劣产品的鉴别1.如何
识别我国产品质量认证标志2.如何识别生产许可证3.怎样识别伪钞4.如何鉴别假收藏币5.辨别白金白银
五法6.如何鉴别黄金饰品7.识别假冒名烟四招8.伪劣香烟的鉴别9.识别劣质家具十招10.怎样鉴别木质地
板等级11.如何鉴别伪劣名牌洗发液12.伪劣化妆品的鉴别13.如何鉴别纯羊毛织物14.如何鉴别真丝织物
与仿真丝织物15.伪劣棉胎的鉴别16.伪劣名牌鞋的鉴别17.如何识别各种皮革18.如何鉴别真假名酒19.伪
劣啤酒的鉴别20.如何鉴别劣质饮料21.如何鉴别劣质面粉22.如何识别假味精23.如何鉴别香菇优劣24.如
何鉴别劣质辣椒制品25.鉴别劣质豆油三招26.如何鉴别伪劣副食品27.假冒药品的鉴别28.真假翡翠的鉴
别29.假冒珍珠的鉴别30.伪劣电度表的鉴别31.伪劣名表的鉴别32.怎样辨认防伪商标招数之六　靠管理
赚钱老板要懂财务聘请一个好会计现在实行的是怎样的会计制度什么是会计科目什么是账户怎样看总
账和明细账怎样看资金账怎样看成本账怎样看财务成果账怎样看财务报表招数之七　靠观念赚钱做生
意要懂得信用无价做生意要懂得借力做生意要懂得大赔换大赚的道理做生意要有商业敏感性做生意要
懂得变“危机”为“契机”做生意要懂得抢占商机做生意要懂得不只谈交易，还要讲人情做生意要懂
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得自我推销做生意要懂得有合才有得做生意要懂得填补市场空白做生意要懂得在极盛时期洞悉危机所
在做生意要懂得灵活善借做生意要懂得“双赢”为上策做生意要磨炼精确的数字感觉做生意要懂得先
做好才能做大的道理做生意要懂得广结客户一做生意要懂得“校友”是你最大的财富做生意要懂得虚
虚实实做生意要懂得把握流行趋势做生意要懂得欲取先予做生意要懂得欲擒故纵做生意要懂得以退为
进做生意要懂得借刀杀人做生意要懂得暗渡陈仓做生意要懂得无中生有做生意要懂得借尸还魂做生意
要懂得笑里藏刀做生意要懂得李代桃僵做生意要懂得擒贼擒王做生意要懂得调虎离山做生意要懂得偷
梁换柱做生意要懂得投其所好做生意要懂得逆向思维做生意要懂得同中求异做生意要懂得请君入瓮做
生意要懂得触类旁通做合伙生意要小心1.不能以“义”代“利”2.对合作者不要求全责备做生意怎样当
好代理商做生意要懂得运用饭局进行人脉销售做生意要懂得请客吃饭1.少喝酒，多办事2.在酒桌上如何
说话3.在宴席上如何得体地陪客
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章节摘录

　　商品美而包装不美，就如好马没有好鞍，有损于好马的仪表。较好的容貌穿着褴褛的衣衫，总是
令人遗憾的。包装装潢之所以重要，就因为它作为商品的外部形式，不是消极的，而是积极地能反作
用于商品的。它可以使商品增值，也可以促进商品价值的实现，意义是非常大的。包装可以增值，对
比有无包装以及包装好坏的不同商品的价格，即可一目了然。外商将我国出口的18头莲花茶具包装做
了改进，立即使这种商品升值，价格从1．7英镑提高为8．9英镑，大赚一笔。包装促进商品实现其价
值的作用也是非常明显的。要吸引顾客，商品的内在质量固然非常重要，但外部形式的精美与否，同
样是一个十分重要的条件。顾客接触商品的第一印象，主要是由商品的外部形式形成的，而第一印象
的好坏又往往决定着顾客购买冲动的产生与否，一件有精美包装的商品能够一下子打动顾客，触发其
购买冲动，使商品实现其价值。没有包装或包装不美的商品往往就缺乏这种魅力。在生活水平普遍提
高以后，人的审美意识强了，包装必须适应这种形势。　　对零售业的包装，可以从以下三方面着手
：　　对零售商品的再包装　　大家都知道，许多商品从产品变为商品时已被厂家进行过包装，将这
些本已包装过的商品摆上柜台再来一番包装，就更能突出特色。商家应根据商场的具体情况和商品的
市场情况，对商品的品种、品牌进行优化配合，并进行别出心裁的包装。特别要针对一部分市场前景
看好的商品，重点宣传，重点推广。比如经营化妆品的专柜，要着重提出几种市场行情看好的品牌，
而且要注意各种档次、各种用途的化妆品的搭配，‘抓住消费者购买的欲望进行重点突击，这样就容
易提高销售额。
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