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内容概要

《魔鬼必杀销售细节:金牌销售必懂的101个销售细节》内容简介：做销售，其实就是在做一些细节工
作，包括你的言行举止，行为和理念，甚至还包括你的穿衣和打扮，所以要做好销售，实际上就是要
做好细节工作，我们甚至可以这样讲没有细节就没有销售；没有销售也就没有细节，细节是什么，细
节就是小事，细节推销就是把一件件小事做好，细节决定成败，细节决定销售，执行在于细节，推销
在于细节。
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