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内容概要

公共经济学，ISBN：9787301058510，作者：黄恒学主编
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《公共经济学》

精彩短评

1、仔细看了下体系框架很完整 内容也不错 有部分可以讨论和商榷的地方
2、这么基础的东西对我这种文盲来说都是高深的。
3、公共经济学的经典教材
4、明天我就卖掉你了。。
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《公共经济学》

精彩书评

1、看这本《公共经济学》，我主要是为了补课，研究生阶段的研究方向是政府经济学，需要了解这
方面的东西，公共经济学和政府经济学的区别主要在于主体的差别，前者还包括了除政府以外的第三
部门和企业等。去参加面试的时候老师曾问我政府经济学的研究内容，我就照着这本书的目录说了一
下。后来一直没机会把它全看完，现在终于完成这一任务。公共经济主体呈现多中心趋势，政府、私
人企业、社区、第三部门和国际组织都可以作为公共经济的主体。而公共产品则具有和私人产品不同
的性质，其理论上的区别包括私人产品的需求是水平相加的，而公共产品的需求则是垂直相加的，因
为公共产品是作为整体供应的，这与公共产品的性质有关，即非排他性和非竞争性，有些产品在这个
特性并不那么纯粹，所以还有准公共产品的存在。公共经济学的核心理论是公共选择理论，它假设政
府工作人员也都是理性人，因而也会产生失灵，具体表现在寻租、规模扩张等，这是官僚经济理论的
基本内容。另外，投票机制也是公共选择理论的主要内容之一。另外，本书还详细谈了公共支出、公
共收入、公共分配、社会保障、经济政策、地方公共经济、公共经济管理、政府采购等实务性内容，
专业性和操作性都很强，不仅需要扎实的理论功底，还需要丰富的实践经验才能很好的理解这些。看
这本书主要是对这方面内容做个大概的了解，这个目的算是达到了，以后还要详细讨论。本书是许多
研究书参与编写的，体例和内容上有些不一致，或者重复，甚至存在观点上的矛盾，这在某种程度上
是编出来的著作都有的通病。《公共经济学》主编：黄恒学目录：第一章　导论　　第一节　公共经
济学的研究对象与研究范围　第二节　公共经济研究的基本内容框架　第三节　公共经济学的研究方
法　第四节　研究公共经济学的意义第二章　公共经济主体　　第一节　公共经济主体的多中心趋势
　第二节　公共经济主体之一：政府　　一、政府的概念和基本特征　　二、下令作为主要的公共经
济主体的原因　　三、现代市场经济体系中政府如何提供公共产品　第三节　公共经济主体之二：私
人企业　　一、私人参与公共经济活动的可能性　　二、私人参与公共经济活动的形式　　三、私人
参与公共经济活动一公共服务市场化改革　第四节　公共产品的主体之三：社区　　一、社区的一般
含义及其经济特征　　二、社区如何提供公共产品　第五节　公共经济主体之四：第三部门　　一、
第三部门的定义　　二、第三部门兴趣的原因　　三、第三部门提供公共产品的优势　第六节　公共
经济主体之五：国际组织　　一、国际和国际公共产品　　二、国际公共产品产生的原因　　三、国
际公共产品的分类　第七节　公共经济主体多中心趋势对政府的治理结构的影响　　一、政府治理结
构的转型　　二、政府在公共经济主体多中心趋势中的作用第三章　公共产品　　第一节　公共产品
的定义　　一、公共产品的概念界　　二、公共产品的特征　　三、公共产品的分类　第二节　公共
产品的有效供应　　一、私人产品的需求－－水平相加　　二、公共产品的需求－－垂直相加　　三
、公共产品最优供给的均衡分析　　四、公共产品有效提供的方式　第三节　混合产品　　一、混合
产品的性质　　二、混合产品的分类　　三、混合产品的消费　　四、混合产品的最适规模　　五、
混合产品的提供　第四节　非国家的公共产品　　一、对非国家公共产品的理解　　二、非国家公共
产品的供给　第五节　公共产品的外部性及其纠正　　一、外部性的本质　　二、外部性的特征　　
三、外部性与公共产品　　　四、政府对外部性的纠正第四章　公共选择与公共经济决策　第五章　
公共支出　第六章　公共收入　第七章　公共分配　第八章　社会保障　第九章　公共经济政策　第
十章　地方公共经济　第十一章　公共经济管理　第十二章　政府采购北京大学出版社2002年10月第
一版  530千字
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