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内容概要

农业将成为下一个电商爆点，这已经是电商界的共识，甚至有人说，农特微商将是微商界的最后一个
蓝海。但是如何才能运营好农特微商？本书将就此给出权威解答。本书三位作者是微商界，尤其是农
特微商界的大咖和领头人，同时还是农特微商领域的先行者和成功者，他们根据自己对微商的理解，
并集合其余20余位新农人的成功经验，为读者呈现农特微商运营全貌。
本书具有如下主要特色：
1. 运营方法均来自真实新农人，可直接落地实操。
书中包含28个风靡全国的新农人运营农特产品的方法，这些方法都是他们自己成功的根本原因，是他
们玩转农特产品的精华方法，比如“醉疯骚”借助互联网+优势运营茶叶的9大秘诀；王易操盘“姜小
白”3个月实现5000代理的8条军规；“二蛋妈”1年实现1500万阿胶销售神话的6个关键点；等等。根
据自己的产品，找到对应的可参考方法，相信你会少走很多弯路。除了这些真实案例，本书还在第1
章给出运营农特微商的总纲，在总纲的基础上结合自己农特产品的特点，再参考28个成功案例，你没
有理由不成功！
2. 真实展现新农人成功历程，不夸张，不掩饰。
书中所有案例均为真实案例，书中涉及的新农人操作方法无一不是案例主在一次次失败之后总结得到
的精华。为了保证案例的真实性和可操作性，本书作者对案例均进行了采访验证，以确保书中内容既
不会虚假鼓吹，又不会藏私掩饰。同时，因为很多案例玩法都是首次公开，为了让读者真正理解，对
于这些方法的描述全部采用最直白的语言，目的就是与广大读者坦诚相待。
3. 28个标杆产品，几乎涵盖所有农特产品类别。
从南方到北方，从零食到主食，从干果到水果，从饮品到食品，从日常所需到生活保健，从天然产出
到后期加工，本书试图包括所有具有代表性的产品和品牌，为的就是尽最大可能帮到所有农特微商，
让大家在书中找到自己运营的方向和方法，为成为下一个爆点的赢家而奠定坚实基础。
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作者简介

王易　资深新媒体运营者和实践者，致力于微信创业、营销和运营方面的研究和实践，成功策划和实
施了众多微信营销案例。从2013年至今已影响500万微商创业者进行创业 ，被业界称为“微商教父”
。
从2013年起从事微信营销及微商研究，2014年操盘6个过亿的微商项目，被称为“微商操盘手”。其下
的运营团队——微信通团队不断为企业策划和运营提供服务。
现任微商学院（www.weishangxueyuan.com）院长、百雀羚微商学院院长、舒客微商学院院长等。
著有《微信，这么玩才赚钱》，凭借该书其于2014年获得第五届中国图书势力榜获奖者， 该书于2015
年曾获得机工社微信类图书销售第一名，同时获得世界微商大会最具人气畅销书奖，南方杯微信类图
书第一名。其著作《微信营销与运营：策略、方法、技巧与实践》获得中国互联网20年最值得藏阅的
百本书之一！另其著作 《微商，这么做才赚钱！》也获得了无数微商人的称赞。
王灿锦 昵称团长，揭阳市小矮人电子商务有限公司CEO，茗星团创始人，醉疯骚单丛茶创始人，田味
道青汁联合创始人，首届微商春晚执行委员会成员；曾获2015年广东青年电商创业创富大赛一等奖
，2016中国微商博览会“微网红”获奖者；潮汕微商千人大会总策划，组织并参与100多场线下农特微
商分享会；潮汕微商创业联盟导师，5年大学讲师，电商老兵，操盘淘宝系店铺年销售额3000万；受聘
于多家企业新媒体顾问，发表过若干微电商类原创文章广受好评。（个人微信号：780098）
李芳华 网名勤劳农哥 ，广州农嫂农业科技有限公司CEO，农友会创始人（互联网领域最具影响力的
新农人社群）；2015微博官方“微电商盛典颁奖”电商媒体获奖者，其运营的“网店运营那些事儿”
拥有48万粉丝（微博官方电商媒体影响力第一名）；曾担任华南第一母婴品牌、四金冠店铺“史诗
”CRM总监；从2014年起，2年时间里，在广州连续成功举办三次全国新农人千人会议活动，是国内
农特电商方面主要的倡导者和推动者。（个人微信：nongdidi）
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精彩短评

1、也的太多概括，速读书籍。
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