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内容概要

作为颠覆性思维与创新领域知名的咨询顾问与教育家，卢克·威廉姆斯对颠覆一直有其独特的解读。
本书通过讲解五步颠覆性思维法则，教导人们如何打破常规，提出颠覆性假设，并从中发现颠覆性商
机，最终将经检验的创意切实转化为可执行的颠覆性市场解决方案。书中包含大量潮流新锐的案例，
帮你了解苹果是否真的没有用户调查，迪士尼的儿童电子产品为何能抗衡索尼，Airbnb如何让投资人
追悔莫及，以及Instagram的成功与柯达的失败背后的深意。
重要的是，5年后的新版《颠覆性思维》增加了作者对于如何管理与引领创新变革的理解，希望能在
这个变化莫测的时代对那些一直致力于成为颠覆性领袖的人有所启发。
本书是企业产品和服务开发设计者、市场营销人员、广告业从业者以及颠覆时代的颠覆性领袖们的思
维开发教程，同时也是每一位希望打破传统思维、保持新鲜理念的读者的参考攻略。
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作者简介

Ф在颠覆性思维与创新领域，卢克是享誉国际的咨询顾问与教育家。
Ф现任纽约大学市场营销学副教授，W.R.伯克利创新实验室的创始人兼创业部门执行主管。
Ф曾是能设计出苹果经典的Macintosh电脑的世界知名产品战略及设计公司“青蛙设计”的一员，期间
一直与美国运通、通用电气、索尼、卡洛驰、维珍集团、迪士尼和惠普公司等行业的领航者合作开发
新产品、新服务模式及新品牌。
Ф卢克在美国拥有30多项专利，他还设计过100多件产品，涉及交通运输、金融、健康护理和消费电子
产品等五花八门的领域。
Ф卢克曾就创业问题在联合国大会上做过演讲；他推动了世界经济论坛创新工场的诞生；他在21个国
家开办过课程；《彭博商业周刊》、《快公司》和《华尔街日报》等众多媒体都报道过他的观点。
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