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内容概要

《销售的艺术》一书从艺术的角度论述了影响销售的各种因素，以及销售各个阶段的销售策略，包括
销售人员如何销售自己、如何找寻潜的客户、如何做好产品说明、如何接近客户、如何做好产品展示
、如何成功地与人沟通、如何发挥销售人员的创造，等等。该书不但是一本研究销售艺术的集大成之
作，而且具有观念新颖、结构严谨、资料丰富的特点，读来不至于令人枯燥乏味。相信《销售的艺术
》可以成为您的良师益友。
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