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《赢在谈判》

内容概要

《赢在谈判:成功商务谈判的46个攻略》主要内容简介：谈判是一场战争，有些谈判是为了和平，有些
谈判是为了正义，有些谈判是为了公平，有些谈判是为了真相，有些谈判是为了解决问题，有些谈判
是为了面子⋯⋯而对于商场来说，谈判就是一场为了利益而斗智斗勇的战争。《赢在谈判:成功商务谈
判的46个攻略》由马斐所著，系统性、针对性、实用性并重，是一本成功商务谈判的指导用书。
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