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《销售与市场》

内容概要

上半月"市场营销版"    秉承"关注过程、研究方法、注重实效"的方针，从专业、理性的角度启迪营销思
维、提练营销经验、剖析营销难题、解读市场热点、把握市场走向，以专业、前瞻、独到的特性，与
下半月案例版实用、实证、实效的特性形成互补、联动。      下半月"营销案例版"    以当代企业MBA式
营销经典写真的形式，再现成功企业市场运作实践，以实战、实证、实效为您塑造实用价值。主要版
块有：全景式跨国公司中国市场营销全案、本土名企运作经典、英国皇家营销协会"实效营销"大奖系
列个案、欧美及港台市场营销金奖案选、中
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《销售与市场》

精彩短评

1、公司订的刊物，有不少高质量的文章，但广告越来越多了。
2、个人还是觉得渠道版比管理版好
3、我就知道这书在豆瓣没人看 哈哈
4、从大学就开始关注，一本还是很有料的杂志
5、销售与市场
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《销售与市场》

精彩书评

1、一次无意的逛豆瓣发现杂志云——一个订杂志的平台，以前一直都是在淘宝上面订的，看到了杂
志云之后才发现原来现在有那些专门订杂志的网站，而且配送什么的都很给力！《销售与市场》的内
容覆盖营销各个行业及层面，从竞争战略的高度认识市场、管理营销，坚持研究问题根植市场、解决
方法立足实战，关注渠道，强调“过程、方法、细节”。提供潮流和主流的商业理念，全景、深度、
辩证地透视中国企业实践。让行动者思考，让思考者行动。让我们重新认识市场，了解市场，指引我
们去市场实践。
2、爱不释手，一直都有看，要了解销售和市场的关系，这本杂志值得推荐。想买这个杂志的话，推
荐一个地儿http://xiaoshouyushichang.baonian.net/，个人感觉挺好的，但每个人都有自己的选择，也还
有很多其他途径。
3、《销售与市场》创刊于1994年，经20年不懈发展，在此基础上，已形成国内最大的营销期刊群。包
括   《销售与市场》、《北大商业评论》、《营销界》、《商业2.0》系列刊物。旗舰刊《销售与市场
》包括《管理版》、《渠道版》。国家中文经济类核心期刊，第二届国家期刊奖提名奖；第三届国家
期刊奖百种重点期刊；中国邮政连续四年“畅销期刊”。多次入选龙源期刊网“TOP100”。发行覆盖
全国各地市，辐射海外。《销售与市场》内容覆盖营销各个行业及层面，从竞争战略的高度认识市场
、管理营销，坚持研究问题根植市场、解决方法立足实战，关注渠道，强调“过程、方法、细节”。
提供潮流和主流的商业理念，全景、深度、辩证地透视中国企业实践。让行动者思考，让思考者行动
。同时，杂志社发起并创办《中国营销盛典》《中国营销论坛》活动，至2013年底，已成功举办了11
届中国营销盛典、10届中国营销论坛，所设《营销金鼎奖》《营销创新奖》已成为业内最具影响力大
奖，会议规模和规格达到行业最高规模和标准，单场人数最高达3000人。多年的实践积累了丰富的活
动组织经验，可为企业提供包括：行业高峰论坛、企业年会、市场调研、公关推广、营销培训、管理
咨询、企业文化专业提升等各项定制化服务。涉足企业发展所需各领域，成为解决企业营销问题的专
业化组织。精彩内容涉及营销各个阶层、各个行业，并延伸到管理与战略，与广大营销人同频共振。
其核心理念是“引领营销潮流，反应营销主流，见证并推动中国营销发展”。适合热爱营销、从事市
场研究和推广的你。《销售与市场》内容覆盖营销各个行业及层面，从竞争战略的高度认识市场、管
理营销，坚持研究问题根植市场、解决方法立足实战，关注渠道，强调“过程、方法、细节”。提供
潮流和主流的商业理念，全景、深度、辩证地透视中国企业实践。让行动者思考，让思考者行动。多
年的实践积累了丰富的活动组织经验，可为企业提供包括：行业高峰论坛、企业年会、市场调研、公
关推广、营销培训、管理咨询、企业文化专业提升等各项定制化服务。涉足企业发展所需各领域，成
为解决企业营销问题的专业化组织。更多精彩内容点击进入《销售与市场》杂志官网
：http://xiaoshouyushichang.zazhi.com
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