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精彩短评

1、这本书也太破了吧，这是新书么，我的书完完全全就是人家看剩下的旧书，居然破的不能再破了
，一看书的外表就知道肯定是看过很多次而且就连书脊都开胶了，这样的书怎么叫人看呀，而且和介
绍也完全有出入。太让人失望了
2、一般吧,写的东西感觉无关痛痒..随便翻了一下
3、三个国家的对比，比较有意思。文化的冲击
4、如果想在跨国公司工作，这本小书值得一读。其中澳大利亚的特点也许也能说明一些欧洲人的特
点。要注意跟美国还是有区别的。
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