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《商务英语谈判》

内容概要

《商务英语谈判》讲述了：商务谈判是国际商务活动中一个至关重要的环节。在商务谈判中，谈判人
员良好的业务素质、娴熟的谈判技巧和出色的语言运用能力是取得谈判成功的关键。《商务英语谈判
》一书正是适应当前的发展形势，为培养符合国际市场需求的人才而策划、编写的一本实用商务英语
教材。
使用对象：《商务英语谈判》可作高等院校商务英语专业学生商务英语谈判课程教材，还可供外贸工
作人员、商务管理人员、外企人员以及准备参加BEC和各类商务英语考试的广大考生自学使用。
教材目标：《商务英语谈判》旨在帮助读者掌握商务谈判基本用语，熟悉各种商务谈判活动，了解商
务谈判活动背景及常识，扩充商务知识，扩大专业词汇，训练谈判基本技巧，提高商务谈判能力和商
务谈判分析处理能力。，本教材以实用、适用为编写原则，提供各种书面及口语商务活动实例，内容
真实，信息丰富，有助于读者进行有效的谈判训练。
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