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前言

　　商务谈判相关知识已经成为今天人们从事各种商务活动不可缺少的知识之一。随着中俄战略伙伴
关系的确定和中俄贸易关系的快速发展，商务谈判人才也已成为越来越急需的人才之一。为此，培养
既有谈判理论知识　　又懂得谈判实践知识的高素质商务人才就成为本书的主要编写目的。　　为使
读者或学习者以后能够独立从事商务谈判活动，本书在阐述商务谈判的基本概念和基本理论的基础上
，对商务谈判的组织、商务谈判的技巧与策略、影响商务谈判结果的因素、谈判者个人心理和文化背
景对商务谈判的影响、商务谈判的风格与礼仪以及翻译者对商务谈判的影响等因素进行了分析描写。
除此之外，本书还设有案例研究和模拟谈判，使学生通过实际操练体会谈判理论的指导意义，获取比
较真实的谈判体验。学习者在模拟谈判结束后可以比较实际谈判的结果和自己的谈判体会来检验自己
学习到的商务谈判知识，以便达到更好的学习效果。　　本书每章结束后都给出生词表和结合本章内
容设计的思考题与讨论题，为扩大学习者的知识面和提高阅读能力，大部分章节之后还给出与本章内
容有关的阅读练习。　　本书后面给出的参考书目是作者编写本教材的主要资料来源，也是学习者和
读者学习商务俄语谈判知识的主要参考书目，建议学习者在精力允许的情况下能够主动阅读这些书。
　　本教材适合俄语及商务俄语专业的大中专学生、研究生、教师以及从事对俄贸易的商务人员使用
。　　另外，本书在编著过程中得到许多人士的大力支持，感谢他们在资料搜集、修改意见等方面给
予的帮助。由于本书是首次编著出版，还望使用者能多多提出自己的需求和修改意见，以便更加完善
该教材。
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内容概要

《商务俄语专业谈判教程》在阐述商务谈判的基本概念和基本理论的基础上，对商务谈判的组织、商
务谈判的技巧与策略、影响商务谈判结果的因素、谈判者个人心理和文化背景对商务谈判的影响、商
务谈判的风格与礼仪以及翻译者对商务谈判的影响等因素进行了分析描写。除此之外，《商务俄语专
业谈判教程》还设有案例研究和模拟谈判，使学生通过实际操练体会谈判理论的指导意义，获取比较
真实的谈判体验。
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