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内容概要

浓缩犹太人思维，了解其致富秘诀与做人智慧，读这一本书就够了！
俗话说，三个犹太人聚在一起就能改变世界。一提到犹太人，神秘、富有、睿智等词语便首先出现在
我们脑海中。然而究竟是什么，让这个曾经岌岌可危的民族，一跃成为富豪的先驱、智者的代言人？
本书从犹太人独特的思维方式入手，为你深入解读犹太人的致富秘诀与做人智慧。
他们“金钱至上”的财富思维、“借鸡下蛋”的人脉思维、“拆掉墙壁”的创新思维、 “双赢共利”
的谈判思维、“自我反省”的保鲜思维等，是使其成为这个时代佼佼者的制胜法宝！
思维局、营销法、双赢计、致富经、创新路
读过这本书，你也可以像犹太人那样成为人生赢家！
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作者简介

苏林：美国UMT管理技术培训中心总顾问，哈佛管理学高级讲师，曾为多家世界500强企业高管提供
管理咨询与企业培训服务。
出版作品《全世界最贵的总裁情商课》。
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精彩短评

1、像高中生写出来的议论文一样。
2、发现我身边优秀的人，和书上很多地方都一致，虽然学历不高。节俭，很会为人处事，善于抓住
机遇，对事业的坚持，不管任何时候都有积极心态⋯
努力奔跑⋯加油！
3、不错
4、本书讲的是犹太人经商的经验和智慧，是一本典型的成功学心灵鸡汤，采用的普遍的“成功技巧+
案例”的论述结构。主要内容包括从商创新性思维的智慧，谈判获取超额利润的捷径，富人理财的理
念，借助他人帮助取得成功的要点，以及不是用价格，质量，服务和口才赢得客户，而是用真心感动
客户的营销技巧。整本书一些细节技巧还是值得一看，至于什么条条框框的成功学宣讲，可以敬而远
之。
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