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《談判氣勢》

内容概要

「我們要如何表現出最強的自己？要如何在心理上壓制住對手？」

無論是詭譎多變的商場競爭，或是人際關係複雜的職場生涯，只要靈活運用Power Play，上演一齣完美
的表演，相信成功的商業談判勢在必得。

本書是前作《氣勢對決》的姊妹篇，收錄了許多振奮自己內心的心理技巧，可說是Power Play的實踐版
，作者以《氣勢對決》中所遺漏的資料和資訊為基本，並使用科學資料作為根據，更進一步打
開Power Play的世界。這些都是更具實踐性、可應用的東西，在各種商業場合都能加以使用。本書更進
一步告訴讀者，對於別人的Power Play該做出怎樣的反擊，以及如何從肢體語言看透對方，在實
踐Power Play的同時，提升自己的Power，進而在心理上戰勝對方。相信當你讀完本書時，已經蛻變為
最強的商業人了。
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