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《没有做不到的成交》

内容概要

《没有做不到的成交》由俞凌雄著。无数的企业家在起步期都是自己先做销售。通过销售来了解市场
，并磨练自己的销售技术，当其销售能力得到充分应用时，公司也由此获得巨大的生存与发展空间。
正因为这些企业家是由商业基础的环节开始起步，因为他们对市场有着更深刻的认识。通过市场来了
解客户的价值需求，通过市场来定位产品，再进行管理企业，并最终使企业得到可持续性发展。
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作者简介

"俞凌雄
汇聚控股集团董事长
青海省慈善总会名誉会长
华人顶尖总裁导师
“总裁实战培训第一导师”
最受华人企业家欢迎的培训大师之一
汇聚慈善基金创始人
浙商研究会高级荣誉顾问
数十家集团及上市公司高级顾问
畅销书《俞凌雄速赢战略思维》系列 、《管理模式》、《俞凌雄工作方法》作者
曾获“中国咨询培训业最具社会责任感企业家”
曾获“中国咨询培训业品牌建设十大杰出人物”
曾获“中国教育培训界十大领军人物”
曾获“中国培训行业最具社会责任感企业家”
曾获“中国培训行业品牌建设十大杰出人物”
"
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精彩短评

1、很不错的一本书，之前有听过俞老师的课，才慕名买了这本书。
实际操作性很强，很实用！
2、没有做不到的成交
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