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《主力店攻略》

内容概要

《主力店攻略:商业地产项目招商指南》开篇部分剖析主力店在商业项目招商中的地位、主力店业态组
合及如何规避商业项目招商弊病等问题，而主体部分主要从超市（大卖场）、百货、专业店（专卖店
）、餐饮、娱乐休闲五大类选取典型主力店，对其经营策略及选址法则等进行分析，图文结合。
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《主力店攻略》

作者简介

易居图书隶属于克而瑞（中国）主营业务是地产专业工具类图书策划、编著、出版。秉承上海易居房
地产研究院的专业平台，聚合易居（中国）十年地产实战经验，沿袭广州决策资源集团十二年专业地
产图书经验，专注房地产领域各类专业工具书策划及编著，致力为地产界提供最全面便捷高效地产工
具书，积极推进新锐地产企业组建企业地产图书馆。
现已形成以房地产企管、企业运营、营销策划、楼盘项目、旅游地产、商业地产等品类为核心，兼顾
经管类、营销类、广告类图书的出版格局。
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《主力店攻略》

精彩短评

1、算是比较实用的，有具体案例，具体数据，但商业业态发展过于迅猛，书里的主力店的地位已越
来越低
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《主力店攻略》

精彩书评

1、商业地产的招商难一直是困扰着我们的一个非常棘手的问题，商业地产招商的过程就是我们与商
业企业之间的一场博弈。在刚进入这一行的时候，有个资深的朋友说过：招商资源对所有人来说都是
开展工作的重中之重，但往往人们抓得最紧最不愿意共享的又恰恰是招商资源。面对众多的商业企业
，加强自身对商业企业的理解和了解，是将公共资源发展成自己资源的第一步，也是实现成功招商，
达到与商家共赢的基础。《主力店攻略》真是一本了不起的书，说它了不起是因为它和我们分享了很
多价值非常高的信息。在书店第一眼看到它的时候就抑制不住兴奋之情，真是踏破铁鞋无觅处，得来
全不费工夫。直接翻看它的目录，找到洽谈过的几家主力店，迫不及待地翻看内容，只恨为什么没早
点遇见这本书，如果早点遇到它，在做招商谈判准备的时候，我是能省却多少时间和精力，也能将谈
判准备做得更充分。顺带提一句，这本书的设计也不错，用纸也非常舒服，400多页的厚度也正合适，
可是这些形式的东西在内容面前根本就不值得一提了。总之，是非常值得推荐的一本好书，对于每个
招商人员来说，属于必备的图书。
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