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《最能赚钱男人的九种能力》

前言

一次，美国福特公司的-台精密仪器发生了故障，几经努力都没有修好，福特公司为此请各方面的专家
检查了3个月，仍然束手无策。最后，斯坦门茨被请来了。斯坦门茨是德国著名的技术专家，他围绕
着仪器用耳朵听了一圈，然后用粉笔在电机上画了一个圈，说：“打开电机，把画圈处的线圈减去16
圈。”福特公司的技工照此做了，果然一切恢复正常。老板问该付给他多少酬金，斯坦门茨说要10000
美元。在场的人顿时有些傻了——不会吧？画一个圈竟然要这么多的钱？！斯坦门茨坦然地说道：“
没错，画一个圈只值1美元。但是，知道在哪个地方画这个圈，值9999美元。”老板惊讶于斯坦门茨出
众的才华和能力，当场为他开了一张10000美元的支票。一个商人用价值50万美金的股票和债券作抵押
，向一家银行申请1美元的贷款。他的这一举动简直让人不可思议。但你接着看下去，就不得不为这
位商人的赚钱能力而折服。原来，他申请1美元贷款的真正目的，是为了让银行替他保管那些巨额的
股票与债券。按照常规，像有价证券等贵重物品，应存放在银行金库的专门保险柜中，但是，商人却
有悖于常理，通过抵押贷款的办法轻松解决了这一问题，省去了昂贵的保险柜租金，而每年只需要付
出6美分的贷款利息。我们知道，闹钟的用途只是用于催人醒来，然而，英国一家钟表公司却大胆创
新，居然给闹钟增添了一种催眠功能。这种催眠闹钟，既能发出悦耳动听的圣诗合唱和鸟语声催人醒
来，又能发出柔和舒适的海浪轻轻拍岸声和江河缓缓流水声催人人眠，使用者可以各取所需。这种新
颖独特的闹钟，不仅深受一些失眠者的喜爱，甚至有些不失眠者出于好奇，也买回来欣赏或收藏，产
品一直供不应求。人是自然界最伟大的奇迹，一旦意识到自己的潜力，便会焕发出前所未有的热情和
勇气。德国有家造纸厂因为配方错误，生产出来的纸张因为洇水而没法写字。遇到这种情况该怎么办
呢？相信大多数人都会想到捣成纸浆重新生产，但这样做既浪费了成本又赚不到钱。有位技师就不这
样想，他认为凡事都不是绝对的，居然将错就错，成功地开发出了吸墨纸，很快申请了专利，在短时
间内赚了大钱。做百万富翁、千万富翁、亿万富翁，做最能赚钱的男人，几乎是每个人深植于心中的
梦想。这种梦想，就是人的欲望。欲望如同深埋于人们心中的那颗蠢蠢欲动的种子一样，是人类与生
俱来的动力，它给人类的生命以无穷的激情与活力，最终成为人类生命延续成长的神秘力量。当欲望
与财富连在一起时，欲望就会迅速在你的心底充溢起来，成为一种永不停息的巨大能力。正是这种永
不停息的、渴望财富的巨大能力，唤醒了人的意识，唤醒了人心中某种神秘的力量。这种被唤醒的力
量巨大无比，具有无穷的创造力，它能为你带来滚滚财源，让你成为最能赚钱的男人，彻底改变你的
人生。
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《最能赚钱男人的九种能力》

内容概要

《最能赚钱男人的九种能力》内容简介：做最能赚钱的男人，几乎是每个男人深植于心的梦想。这种
梦想是人类与生俱来的动力，它给人类的生命以无穷的激情与活力。人类永不停息的、渴望财富的巨
大能力，唤醒了人的意识，这种被唤醒的力量巨大无比，具有无穷的创造力，它能为你带来滚滚财源
，让你成为最能赚钱的男人，彻底改变你的人生。
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书籍目录

最能赚钱男人的能力之一 自我展示、主动交往——善于沟通的能力1.以主动热情的姿态出场2.做一个
善于沟通的高手3.打造一座通天的高塔4.勾出对方吃牛排的欲望5.触摸对方的心理需求6.倾听是最优雅
的一种沟通7.交换苹果与交流思想8.语言要得体，行为要适度最能赚钱男人的能力之二 调整情绪、平
和心态——潜能开发的能力1.激发生命中沉睡的潜能2.改变人生的神奇力量3.世界上没有绝望的处境4.
大脑第一：潜能释放训练5.没有人会带你去钓鱼6.走出黑暗，跨越人生栅栏7.适当的放松与潜能激发8.
改变心态，激发心灵潜力最能赚钱男人的能力之三 突破束缚、超越自我——不断创新的能力1.不怕做
不到，只怕想不到2.创新思维：灵光闪现的源泉3.奇思妙想的赚钱金点子4.一个小创意，赚来大把钱5.
跳出传统守旧的阴影6.创新是一种美丽的奇迹7.创新与财富之间的变奏最能赚钱男人的能力之四 迅速
决策，快速出击——把握机遇的能力1.机遇：成功人生的始发点2.奥运金牌PK烂西瓜3.和机遇之神零距
离约会4.瘟疫中潜伏的巨大商机5.财富与机遇的相互亲吻6.不要等机会为我们敲门7.捕捉机遇闪现的火
花8.抓住身边的每一个机遇最能赚钱男人的能力之五 冷静理智，从容不迫——快速应变的能力1.应变
能力的快速养成2.冷静理智，快速做出反击3.放松！放松！再放松！4.借题发挥，四两拨千斤5.机智敏
锐，妙语连珠6.反弹琵琶，化被动为主动7.直话曲说，实话巧说8.手表、草帽以及应变能力最能赚钱男
人的能力之六 锁定目标、立即行动——定位人生的能力1.梦想：一切成就的起点2.微小的因素，巨大
的差异3.目标：点亮人生的火炬4.锁定目标，像非洲豹一样5.让绚丽的生命多次曝光6.释放出真实的自
我来7.目标是人生最美的远景8.看得远些，才能走得更远最能赚钱男人的能力之七 远离诱惑、洁身自
律——自我克制的能力1.自律：名利场上的杀手锏2.自我克制，做情绪的主人3.从为虎作伥到洁身自
律4.克制：最完美的道德律令5.不要被欲望牵着鼻子走6.小事要冷静，大事要理智7.坚韧的毅力，果断
的取舍8.克制是悬崖边的一种警醒最能赚钱男人的能力之八 人尽其才、才尽其用——组织协调的能
力1.世上没有一无是处的人2.像伯乐一样慧眼独具3.天下归心，英雄不问出处4.海纳百川，有容乃大5.
人人有缺点，人才也如此6.曾国藩识人用人之道7.最容易成功的一种能力8.集合众智，无往不利最能赚
钱男人的能力之九 挑战逆境、突出重围——应对挫折的能力1.超越自我，突破人生逆境2.生活不再是
快乐的筵席3.困境是生活最珍贵的赐予4.培养对挫折的耐受能力5.困境是一种机遇，一种激励6.经历人
生中的雨雪风霜7.以豁达的心态直面挫折8.直面厄运，活出精彩的人生
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章节摘录

最能赚钱男人的能力之一 自我展示、主动交往——善于沟通的能力1.以主动热情的姿态出场在建立人
际关系网络时，最令人头疼的一件事，就是如何和陌生人自如地交往。其实，与陌生人交往的最大障
碍，就是自己的心理障碍。只要你回忆一下别人主动与你交谈时的内心激动，就会明白无论是认识别
人还是被别人认识，都是一件令人愉快的事情。我们都有过这种经历：在一个相互都不熟悉的聚会上
，百分之九十以上的人都在等待着别人来与自己打招呼，他们也许认为这样做是最容易也是最稳妥的
。但其他不到百分之十的人则不然，他们通常会走到别人面前，一边主动伸出手来，一边做自我介绍
。主动向别人打招呼和表示友好的做法，会使对方产生“他乡遇故知”的美好感觉和心理上的信赖。
如果一个人以主动热情的姿态，走遍会场的每个角落，那么，他一定会成为这次聚会中让人难忘的人
物。 当你尝试着向陌生人伸过手去，并主动介绍自己时，你就会发现这比被动站在那里要轻松、自在
多了。一旦这种做法成为习惯，你就会变得更加洒脱自然，朋友越来越多，事业也越来越兴旺发达。
罗斯福是一个善于和人交往的能手。在他还没有成为总统的时候，有一次参加宴会，他看见席间坐着
许多不认识的人。如何使这些陌生人都成为自己的朋友呢？他稍加思索，便想到了一个好办法。罗斯
福找到了一个自己熟悉的记者，从那里把自己想认识的人的姓名、情况打听清楚，然后主动走上前去
叫出他们的名字，谈一些他们感兴趣的事。此举使罗斯福大获成功。后来，他运用这个方法，为自己
竞选总统赢得了众多的有力支持者。懂得怎样无拘无束地与人结识，是人们必备的一个社会生存技能
，这能使我们扩大自己的朋友圈子，并使生活变得更加丰富多彩。而罗斯福所用的那种主动与陌生人
打招呼，并保持联系的办法，正是许多大人物都普遍采用的做法。现实生活中，许多人似乎都有一种
“社交恐惧症”，几乎所有人都曾在某个时刻被突来的社交恐惧所打垮，那些神采奕奕的政界明星，
也有手心出汗词不达意的时候，但他们的伟大之处，就在于他们克服了一瞬间的羞怯和动摇，再次进
人了如鱼得水的境界，在众目睽睽之下。事实上，你也可以如此。熟悉的事物总能唤起人们心中强烈
的温馨感和怀旧情绪。当我们与陌生人交谈时，如果尽说一些对方知之甚少的话题，只会使两个人更
加疏远；相反地，如果能根据对方的背景，多谈一些对方熟悉的事物，则能够经常勾起对方的回忆，
使其爱屋及乌，对自己产生亲切之感。美国著名作家赛珍珠在二战期间，曾发表过对中国人民的广播
演讲，这篇演讲满含深情，深深地打动了中国人的心。赛珍珠在演讲中说道：“我今天说话不完全站
在一个美国人的地位，因为我也是一个中国人。我一生的大半时间，都消磨在中国。我生下3个月，
就被父母带到中国去了。我开口说话的时候，又是先说的中国话。我小时候跟着父母，并没有住过什
么通商大埠。十数年间，我们到的地方是浙江、江苏、江西、湖南、安徽、山东各地的小城市、小村
庄，清江浦、镇江、丹阳、岳州、蚌埠、徐州、南宿州⋯⋯“这些地方，是我最熟识的。可是我最爱
的，是中国的农田乡村。以后我长大了，又在南京住了17年。我曾亲眼看见南京在几年之内，由一个
古旧的城市变成一个新式的首都。但是，无论我住在什么地方，我与中国人相处，都亲如同胞。因为
小的时候，我的游伴是中国孩子；成人以后，来往的又是中国的朋友们。现在我人虽已归故国，心中
却没有忘掉旧日的朋友。“所以，今天我要从这两种地位说话。我既在中国长大成人，又在美国住了
多年，受了双方的教育，有了双方的经验，我觉得我是属于两个国家的。我可以为两个国家说话。8
年前，我回美国来。美国人对中国人的观念是怎么样呢？非常的好。我一开口说到中国，他们都点头
说：我们喜欢中国人。”赛珍珠在讲话中，一再提及中国人熟悉的地名，强调自己与中国人关系密切
，对于听众而言，这些熟悉的地方的风土人情和自己的种种经历立刻历历在目，而一个陌生的外国演
讲者，此时似乎也成了曾经同行的旅伴，国籍的界线模糊了，一种亲切感油然而生。美国著名记者怀
特曼指出，害怕陌生人的这种习惯心理，我们大家都会产生。例如，在聚会上我们想不到有什么风趣
或是言之有物的话可说的时候，在求职面试中拼命想给人留下好印象的时候。实际上，无论何时何地
，只要我们遇到了素不相识的陌生人，心里都会七上八下，不知道该怎样打开话匣子。然而，仔细想
想，我们的朋友哪一个不是原来的陌生人昵？正因如此，所以怀特曼又说：“世界上没有陌生人，只
有还未认识的朋友。”假如运气好的话，和陌生人的偶遇还会发展成为忠贞不渝的朋友。因此，我们
必须有效克服社交恐惧症，这是与陌生人交往的最大障碍。要想克服社交恐惧症，首先要克服的就是
自卑感。自卑不仅会使自己陷于孤独、胆怯之中，而且会造成心理压抑，受这种心理的支配，人们就
会越来越不敢主动去和陌生人交往，在社会上越来越封闭。克服自卑感的方法有很多，最有效的就是
对自己进行心理暗示的办法。比如，在和陌生人交往感到恐惧时，你不妨想一想：我的社交能力虽然
还不够好，但别人开始时也是这样的，不管做什么事，开始时都不见得能做好，多做几次就会更好了
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，其实大家都是这样的。问题的关键在于，你必须敢于走出与陌生人交往的第一步。只要你迈出这一
步，你就会不再感到害怕、胆怯、腼腆、羞涩了。这样就会使自己的社交能力大大提高。2.做一个善
于沟通的高手人际沟通时，要想说服对方，掌握语言的艺术是十分关键的。南朝时，齐高帝曾与当时
的书法家王僧虔一起研习书法。一次，高帝突然问王僧虔：“你和我谁的字更好？”这个问题顿时使
王僧虔陷入进退两难的境地：说皇帝的字比自己的好，那是睁着眼说瞎话；说皇帝的字不如自己，又
会使他老人家高贵的面子搁不住，弄不好还会将君臣之间的关系弄得很糟糕。王僧虔的回答十分巧妙
，他说：“我的字臣中最好，您的字君中最好。”这样的回答可谓高明之极，皇帝就那么有限的几个
，而臣子却不计其数，王僧虔的言外之意是很清楚的。高帝领悟了其中的言外之意，哈哈一笑，也就
作罢，不再提这事了。有一个青年男子向牧师提出疑问，他用右手食指指着自己的塌鼻子对牧师说：
“如果像你说的那样，上帝对他的每一位子民都是公平的，那他为什么把别人塑造成漂亮的天使，而
我却长着这样一个难看的鼻子？”男子的话引起了周围人的一阵轰笑。也许他们是在笑能言善辩的牧
师遇到了难题，也许是在对青年男子的自嘲感到好笑，他们都在等待牧师的回答。牧师对这个问题的
回答很巧妙，他说：“你当然也是上帝最珍爱的完美天使，只不过在从天而降的时候，你的鼻子先着
地而已。”周围的人随之发出一阵会心的微笑，笑声充满了善意和理解。接下来，又有一位天生跛腿
的女子，也向牧师就自身的生理缺陷提出了疑问，她认为上帝对自己是极不负责任的。牧师笑了笑，
说道：“上帝对谁都是公平的，只不过在你从天而降的时候，你忘了在降落的过程中打开降落伞，而
且你是用单腿着地的。”然后，牧师指了指自己的一双短腿笑着说道：“我同样也忘记在降落的过程
中打开降落伞，不过我是双腿一齐着地的。”牧师话音未落，四周顿时响起了一片掌声，那两位提出
疑问的青年男女的脸上，也洋溢着难得一见的自信笑容。过去他们总是为自己的缺陷而自卑、难过，
现在，他们可以从容地站在人群当中了，因为他们相信，自己同样是上帝珍爱的完美天使。所谓一句
话说得人笑，一句话说得人跳，善意而又有技巧的话，能够给人以轻松愉悦的感觉。所以，我们在与
人交流时，一定要注意说话方式和技巧，尽量避免伤害他人的自尊。约翰逊是一家策划公司的业务员
。一天，他面见某公司经理，拿出一个符合对方利益目标的方案，说：“我手中有个很好的方案，它
价值50万美元，而我们的转让费仅仅是30万美元。”没想到那位经理却说：“很遗憾，这个价格是不
合理的，我们不能接受。”“您说得不错，这个价格确实不合理。”约翰逊附和着说。之后，他微笑
着走了。一个星期后，约翰逊再次登门拜访：“上次向您介绍的那个方案开价30万，实在有些荒唐，
我心里一直为此感到不安，总想为您做点什么。现在，如果我能向您提供一个价格仅为10万美元，而
效果又相当于30万美元的方案，您觉得可行吗？”那位经理听到价格从30万美元一下子降到10万美元
，感到非常高兴。他怎么能放弃一个以10万美元的代价，获得价值30万美元服务的绝好机会呢？于是
就毫不犹豫地答应了。约翰逊顺利地完成了这笔交易。一个业务员想和一家公司的董事长见面，他请
秘书把自己的名片递进去。秘书把名片交给董事长后，董事长不耐烦地把名片丢了回来。秘书无奈地
把名片退回了立在门外的业务员，然而，这位业务员并没有生气，他再次把名片递给秘书，说：“拜
托，还是请董事长留下名片。”拗不过业务员的坚持，秘书硬着头皮，再次走进办公室。董事长这次
火了，将名片一撕两半，丢给了秘书。秘书有些不知所措了，看到这一情景，董事长更加生气了，从
口袋里掏出10元钱来，“趴”的一声摔到桌子上，气呼呼地说道：“10块钱买他一张名片，这总够了
吧！”当秘书退还给业务员那张残损的名片后，想不到业务员很开心地说：“请你跟董事长说，10块
钱可以买我两张名片，我还欠他一张。”随即又掏出一张名片交给秘书。就在这时，办公室里传来一
阵大笑声，董事长走了出来，亲昵地拉着业务员的手说：“进来吧，不跟你这样优秀的业务员谈生意
，我还去找谁谈？”有时候忍耐能够创造奇迹，推销的过程也同样需要忍耐。一个心理素质优秀的推
销人员，不管对方如何傲慢无礼，也不管对方如何出言不逊，都不要意气用事，要学会必要的忍耐，
必要的坚持。人际沟通也是如此，有时候，活当的忍耐和坚持，能为我们带来意想不到的收获。
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编辑推荐

《最能赚钱男人的九种能力》：拿破仑·希尔说过：“如果你想迅速致冒，那么你最好去找一条捷径
，不要在人流中拥挤。”事实上，我们的身边不是没有赚钱的好机会，缺少的是发现它们的眼光，处
处留心自己身边的机会，巧妙地运用你的能力和智慧，便会开发出新的财富来。全面解读男人赚钱的
理由，当今社会，赚钱仅仅靠双手是不够的，更需要睿智的大脑。九种最能赚钱男人的能力：自我展
示、主动交往——善于沟通的能力调整情绪、平和心态——潜能开发的能力突破束缚、超越自我——
不断创新的能力迅速决策、快速出击——把握机遇的能力冷静理智、从容不迫——快速应变的能力锁
定目标、立即行动——定位人生的能力远离诱惑、洁身自律——自我克制的能力人尽其长、才尽其用
——组织协调的能力挑战逆境、突出重围——应对挫折的能力
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