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《好运密码》

内容概要

《好运密码》的读者面广泛，不仅适合广大青少年读者阅读，也适合职场新人及对命运问题有所探索
的读者参阅。人人期盼一帆风顺、好运连连。然而，每个人的一生难免会上下沉浮、荣辱相伴，命运
似乎很难由我们自己来掌控。当天灾、人祸甚至疾病降临的时候，很多人要么祈祷上苍，祈福好运的
光顾；要么无所作为，哀叹命运的不公。《好运密码》通过大量翔实的范例，把枯燥的说教寓于故事
之中，为读者揭示了好运密码，即我们只要不断提高自己的品德修养，塑造良好的性格，勤于思考，
善于与他人沟通并抓住机遇，就可以与好运结缘。
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作者简介

高兴宇，政府公务员，业余撰稿人。至2007年底，已先后在《演讲与口才》，《做人与处世》，《中
国青年》，《青年心理》，《心灵世界》，新加坡《联合早报》，香港《大公报》等报刊发表文
章2810篇。
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书籍目录

第1章 好运之品德密码播下尊重　　如果你尊重他人，那么你将会收获两种果实。种上诚实　　如果
你是一个诚实的人，你将一生因此受益无穷。难时箴言　　在困难时，一不要忘了希望；二不要忘了
坚守正直品性。小小雨点　　某种情况下，平息人际之间怒火的不是什么大道理，仅是小善举。蚂蚁
信念　　我们应该向蚂蚁学习，取长补短，让蚂蚁信念成为人类信念。擦亮品质　　我们应该为心灵
洗却那些不该有的灰泥，让优秀品质闪光。大写人格　　国民具备了大人格精神，国家必定强盛而有
生命力。端正态度　　正确的态度就是激情，如同猎猎招展的旗帜，如同熊熊燃烧的信念篝火。谨守
诺言　　谨守诺言的信念和品质让他走向了成功。推选善良　　幸运为什么会降临到她的头上？ 品德
创富　　人缘是金。人缘好的人，还有什么样的硬仗打不赢呢？ 能量守恒　　当一个人写了这样的信
后，烦恼、怒气就会消除得差不多了。木匣秘密　　饱经风霜的老头禁不住惊叹岳母定下的终生婚姻
幸福妙计。不要撒盐　　把跌倒的人扶起来，给他掸去尘土，而不要往伤口上撒盐。成全别人　　成
全别人，就是成全自己。是我不好　　有时贬低自我而抬高对方，看似自我抹黑，实则对自己有益。
正视他人　　一方面绝不要自己瞧不起自己；另一方面也绝不要瞧不起别人。传递笑意　　对人和气
，多赞美他人，我们的城市才会充满人情味。猴子照镜　　我们常照“镜子”，就可以不断自觉地改
掉缺点，并且发扬优点。第2章 好运之性格密码涌上热情　　热情资源无限，热情容易开发。留住个
性　　不能一味地提倡个性、赞美个性，但要留住有益的个性。敢说敢干　　虽然“敢说敢干”俯首
可拾，但许多人却没有好好使用它。活出风格　　人们要有意培养光明磊落的个性，活出自己的风格
和品位。别被击倒　　不论做什么事，相信你自己，别被他人的话击倒。永不服输　　就是这个性，
成就了简·博立恩如今的事业。成功之路　　只有1%的人在经历一番拼搏后走向了事业的顶峰。咬得
菜根　　“咬得菜根，百事可做”的精神，才使得吴清源盛名不减。锲而不舍　　在迈向成功的道路
上存有一个坎，大约94%的人没能逾越。不要泄气　　这名飞行员居然活了下来，创下了世界上最不
可思议的奇迹。战胜欲望　　战胜眼前欲望，确实是一个既熟悉又陌生、既平静又沉重的呼唤！ 意想
不到　　缺陷，也许预示着成功。学达·芬奇　　一定要学学达·芬奇，即使不能超过他，也一定要
不断接近他。一定冷静　　当你要对一个人做出评价时，希望能想起这只牧羊犬的故事。无心插柳　
　我们看到了成功的不易，明白了磨难、执着的价值。情绪反射　　若要使自己快乐，一定要让别人
快乐！ 重算财运　　财运，财运，多少人日夜想财求运! 经历严寒　　一个人如果不经受“严寒”的
煎熬，是很难达到高层境界的。努力去做　　努力去做！说不定真的会感动天地。一往无前　　这些
半途而废的人留下了许多让人惋惜的遗憾。机会之贼　　优柔寡断是盗窃机会的贼。挂在树上　　把
困难挂在树上是一个能使一生幸福的法宝。论“脾气败” 　　如何保持心静如水，是一种极高修养。
世纪教训　　过分自信的人应该经常“冲一冲凉水澡”。奥运冠军　　被他人轻视就像乌云随时都会
来临，乌云散尽的那一刻，阳光依然灿烂。第3章 好运之思考密码苹果增值　　这个苹果价值3角钱，
用智慧可以为它增值。放对位置　　宝贝放错位置就是废物，废物放对位置就是宝贝。喜鹊智慧　　
当你必须面对“苍鹰”、“巨蟒”时，别忘了小喜鹊的三点智慧。谢绝善举　　有时候，守住自己是
多么的不易。转变心态　　拥有一个好的心态，就是拥有一个锦绣前程。棋与经商　　经商如下棋，
多想几步棋才能决胜千里。为何多赚　　原来他们比同行多了一些“算盘”，多了一点儿“差别”，
多了一分“眼光”。 冠军秘笈　　凡是有勇有谋、有进有退、有胆有识、有我有他的人，都是最难击
败的。常识出错　　我们不能完全用常识来判断问题，有些事情往往出乎意料。收回拳头　　拳头收
回来，是为了更有力地打出去。背后议论　　“背后议论”是校正自我的良好参照系。财富减肥　　
肥胖的人需要减肥，财富同样需要减肥。风干地皮　　农民经营自己的土地，会随时击碎风干的地皮
。改“惯性错”　　俗话所说的“祸不单行”，其本质原因就是错误的“惯性”。 弯曲房子　　这个
创意虽然简单，只有波兰的一家公司想到了。学会放弃　　或许正是因为范蠡有这“三聚三散”，后
人才把他尊为财神。前后种金　　我们既要有一双鼓励创新之眼，也要有一双批判虚假之眼。败中求
胜　　看似要失败的事情，只要灵机一动，就能反败为胜。学会简单　　只要学会把复杂的事物简单
化，我们就能取得成功。是福是祸　　开阔眼界，开拓思路是那样的重要和必要。蝉的哲学　　经商
也好、科研也好、学习也好，必须注重“新、奇、特”。 万有问题　　把“度”的问题称为“万有问
题”，一点儿也不过分。传奇秘诀　　孟洛川的经营策略是“得人心”、“作风严”、“出招猛”。
奇异法则　　20∶80是自然界、社会中的奇妙比例。抛弃成见　　如果一个人不囿于旧框框，那么这
个人就会跃上一个更高的台阶。第4章 好运之沟通密码一两句话　　或许一个人不经意的一两句话，

Page 4



《好运密码》

就能改变整个世界。两副面孔　　当它是天使时，语言就成了一种橇板，能把人们送上天堂。最大力
量　　微笑招人喜爱，微笑力量无穷。有微笑就有希望。学会赞美　　这股温暖会转化成蓬勃向上的
动力，许多奇迹就是这样被激发出来的。懂得说“不” 　　敢说“不”、会说“不”对一个人来说，
可以免遭不测之祸。言语力量　　虽然身无分文，但有一张利嘴，何愁不会辉煌？ 说话得当　　“恰
当的话语”就是一笔既普通又不普通的财富。显示才干　　别人在听到这些话语后，就会对你竖起大
姆指。喜欢对方　　字眼平淡，效果神奇。劝说顾客　　你是否有回天之术呢？拟人公关　　拟人公
关术有此优点，效果能不独特而又神奇吗？三级境界　　掌握了这些，便会在人际交往中纵横驰骋，
游刃有余。程序少了　　要想达到春风化雨、润物无声的批评效果，就应该学会批评的艺术。寻求共
鸣　　出人意料的是，迈克第六次竞选竟然大获全胜了。冲出包围　　要想开发好运，就要不被“温
情”所困。心理距离　　有效地缩短心理距离，能帮助人们获得事业的成功且生活如意。糟糕顾问　
　愤怒这个“顾问”之所以糟糕，是因为它分不清大事与小事。两个病人　　同样是一件事，不同情
形下采取的对策是不一样的。冷水热水　　运用冷热水效应，可以使人们从困难、不幸中挖掘出成功
和快乐来。交际借景　　如果没有这个“特殊环境”，说不定两人走不到一起。拥有三笑　　要想拥
有和利用这件法宝，就应该做到“三笑”。 交际变脸　　命运的一面是失意与困惑；另一面是幸福与
快乐。第5章 好运之机遇密码四亿美元　　每个人都不应该冷落四大成功要素。金球推销　　1与126
或许就是塞斯成功的密码。司机富翁　　算命大仙的话，让阿成哭笑不得。增加一度　　大事也好，
小事也罢，奇迹的产生往往就是源于那超出的一度。遭到鄙视　　当遭到鄙视时，世上的人有三种应
对态度。盖茨第二　　什么神秘力量让扎克伯格与比尔·盖茨拥有了巨额财富？ 强本简末　　“本”
有了，早晚会成功。价值二十　　从某种意义来说，“被拒绝”就是成功之母。坐冷板凳　　冷板凳
，对于弱者来说是绊脚石，对于强者来说却是垫脚石。冤家共处　　将来自“冤家”的压力变为自身
前进的动力! 掸去尘土　　我们尘封已久的记忆里仍有很多好运等待去开发。经营长处　　马克·吐
温的屡败史告诉人们要学会经营自己的长处。美加停电　　做好每一件小事，注重每一个细节。祸福
难分　　树的世界是这样，人的世界也如此。塞翁失马，焉知非福？ 鼓起勇气　　奇迹=创新+勇气
。造就传奇　　“受伤前我有十亿个机会，而现在我还有五亿个。”见微知著　　有的人为什么能够
成为大家，而有的人为什么却一生平庸？天大损失　　功亏一匮的“匮”是什么？有时，就是一言、
一行。临终反思　　将临终反思提前50年，便有50%的可能让自己成为一名了不起的人。变成好事　
　从某种意义上说，困难、挫折、痛苦是笼罩在幸运上的一层迷雾。进入湖泊　　我们无法想象李毅
在“湖泊”里会翻弄出多大的“浪花”来。 黎明黑暗　　做事情要有一股冲劲。冲出“黑暗”，就是
“黎明”。
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章节摘录

第1章 好运之品德密码播下尊重如果你尊重他人。那么你将会收获两种果实。人与人之间，“尊重”
二字特别重要。如果你尊重他人，那么你会收获两种果实。一是得到对方回报。“你敬我一尺，我敬
你一丈。”可以说，尊重别人其实就是尊重自己。前苏联刚成立时，受到西方国家的经济封锁，但封
锁慢慢被打破，美国人哈默冲破了重重阻挠，第一个与前苏联进行大量贸易，并在前苏联开办了工厂
。为什么哈默具有如此勇气，原来，哈默是因为受得列宁的尊敬，才具有如此胆识和气魄的。二是能
够改变他人。如果你想改正某个人的缺点，或改变某个人的错误观念，有时候，严厉的批评、斤责还
不如说出含有尊重之意的话语有效，这就好像“使人脱下棉衣的是暖风而不是狂风”一样。尊重他人
，会收到春风化雨、润物无声的效果。球王贝利在他的自传中讲过一件事。小时候，他有一次悄悄与
小伙伴躲在屋外吸烟，不巧被他父亲撞着了。当时他父亲没有吭声，回到家后才将意见平缓地告诉贝
利：“你踢球有几分天赋，或许以后会成为一名绿茵场上的高手。但如果你抽烟喝酒，就踢不好球了
，因为没有足够的体力在90分钟之内一直踢出理想的水平。这件事你自己决定吧。”贝利父亲没有对
他训斥，而是充分尊重他且循循善诱，这对贝利产生了深刻的影响。贝利在自传中是这样评价他父亲
的：“后来，我又好几次想起这次谈话。我知道我的个性，而且在那个年龄，我是很容易感情冲动从
而轻举妄动的。要是他当时狠狠骂我一顿，可能会激起我的反抗，今天的我便成了一个恶习难改的烟
鬼了。”说到“尊重”，有些人马上会想到受尊重的应该是“长辈”、“老师”，还有“领导”。其
实，这很不完全，“晚辈”、“学生”、“同事”同样应该受到尊重。从一定意义上说，对某一个人
应不应该尊重，是与其身份、地位无关的。生活中有这样的现象，他人没有给你任何物质利益，仅仅
因为说了一句尊重你的话语或办了一件尊重你的小事，你便由衷地感激。相反，也有这样的现象，他
人给了你那么多“实惠”，仅仅因为他用了一种趾高气扬的态度，你便有点儿心情不愉快。尊重他人
，对行为发出者来说，无须多少成本，但其结果，却是对他人有益，对自己也有益。对于一个身无分
文而又想出人头地的小伙子来讲，一个重要而迫切的事情就是要学会尊重，因为尊重是根投入甚少但
收效甚大的魔力棒；对于一个腰缠万贯、意气风发的大款来讲，一个不可忽视的事情就是要继续学会
尊重，因为尊重是保证一个人“更上一层楼”而又不“被石头绊倒”的魔力棒。如果你处处运用“尊
重”这根魔力棒，那么你眼前的世界将变得更加美好。'那么，怎样运用“尊重”这根魔力棒呢？尊重
的实质是表达两层意思，一是对对方的好感，二是使对方觉得自己很重要。因此，尊重他人，就是要
将这两层意思清楚地表达出来。心理学认为，每一个人都希望获得别人对自己的好感，也希望被别人
肯定自己很重要。“尊重”，恰恰能满足这两项需求。在人际交往中，“尊重”的两层意思不可缺其
一。如果只是表达了对对方的好感，没有表达出“使对方觉得自己很重要”这层意思，那么这只是“
喜欢”，而不是“尊重”，当然也起不到“尊重”的效果。如果说出“你很了不起”、“想不到你还
有这项本领”之类的“称赞对方”的话语，但态度居高临下、表情冷若冰霜，那么这也不是“尊重”
，因为这样的做法给对方的感觉好像是“讥笑”、“蔑视”，不但没有“尊重”的效果，反而会伤害
对方的自尊心。尊重要发自内心。因此，尊重他人，首要条件就是尊重的言行要出自真心。将美丽的
雕像当成人，最后这座雕像真的成为一位活生生的美女，这是皮格马利翁效应。如果你内心抱着“我
很喜欢他”、“他很重要”的想法，那么，就会产生皮格马利翁效应，在你与他交往的一言一行中，
都透露出实实在在的尊重之意，而对方也会在无意识的状态下体会出你的内心想法。如果你内心厌恶
某一个人，却又想收获“尊重他人”的果实，那么，这是很困难的。即使你表演得再好，也终会露馅
。因为矫揉造作、虚情假意的“尊重”顶多只能蒙人一时，却难以长久。人与人之间需要真诚的尊重
，不管你同某一个人目前的关系如何，如果你想获得这个人的心，就应该学会尊重他。而要尊重他，
就应该首先在内心里产生“他很好”、“他了不起”的想法。尊重的原则是不丧失自己的人格。因此
，尊重他人，要注意保持自已的高尚情操。某些人为了获得个人的私利、达到自己的目的，不惜屈膝
投降、卖笑求荣，好像他人养的一条讨其欢心的哈巴狗，但因其人格低下，从而遭到了万人的唾弃。
虽然这些人在某些情况下也会收到同“尊重”一样的效果，但因为丧失了自己的人格，从而使他的行
为与“尊重”相去甚远。人际交往中，高尚的人格闪闪发亮，晶莹夺目，所表现出的尊重行为像巍巍
高塔，似郁郁青松；而低下的人格丑陋不堪，所表现出的求荣行为，像污泥浊水，如臭气刺鼻。可以
说，一个人，如果既保持住了自己的高尚品格，又处处尊重他人，那么他就是一个顶天立地、纵横四
海的了不起的人。种上诚实如果你是一个诚实的人，你将一生因此受益无穷。诚实，是大智不愚的交
际品格。例如，一个诚实的人与他人合伙做生意，分成时，他满可以私吞1000元，但他没有这样做，
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他把这1000元拿出来同合作伙伴平分。表面看，他亏了500元，但他得到的远比失掉的多，因为他得到
了信任，特别是旁观者的信任。凡是知道了这件事的人，有生意可做时，不是都会想着找这诚实的人
合作吗？信任是黄金，诚实的人因为诚实，可能丢掉眼前的利益，但他却得到了信任这块黄金。有了
它，还有什么事办不成呢？当年深圳有一个农村来的妇女，起初给人家当保姆，后来在街头摆小摊儿
，卖一个胶卷赚一角钱。她认死理，一个胶卷永远只赚一角钱，生意越做越大，后来买了不少房产。
再后来，她开了一家摄影器材店，还是一个胶卷赚一角钱，批发量大得惊人，据说深圳搞摄影的没有
不知道她的。有一次，一个外地人的钱包丢在她那儿了，她花了很多长途电话费找到失主。有时候，
算错账多收了人家的钱，她便急急忙忙地找到人家还钱。听起来像雷锋，可赚的钱不得了。在深圳这
块人精成堆的地方，这个妇女靠诚实这个简单的处世哲学打败了复杂的东西，不但使自己站稳了脚跟
，而且使生意蓬勃发展。美国前总统林肯，早年是个小镇店铺里的伙计。他对不义之财，“分文不取
”；他对钱财来往，“分文不差”。有一次，一位顾客多付了一个小银币，晚上他步行几英里，去把
这点微不足道的钱送还。由此，他获得了“诚实的阿伯”的美誉。这个美誉，帮助他赢得了人们的信
赖，后来他成为美国一位优秀的总统。麦道飞机制造公司的前身，是道格拉斯公司。它是由唐纳德·
道格拉斯于1921年创建的，开始时主要生产运输机和军用飞机。第二次世界大战以后，唐纳德开始考
虑研制大型民航客机。当时他很想得到东方航空公司的一批订单，但以民航客机为主业的波音公司也
盯上了这块肥肉，竞争可想而知。两家都拿出了最佳的设计方案和最优惠的价格。道格拉斯公司提出
的方案和波音公司的方案，无论是经济适用还是安全性能都旗鼓相当，但道格拉斯公司略有不足，那
就是飞机噪音指数偏高。东方航空公司的主席是埃迪，一个经历过第二次世界大战的老飞行员，他对
道格拉斯公司生产的战斗机一往情深，因此私下对唐纳德说：“我给你最后一次机会，你把计划书拿
回去改一改，如果你能使噪音指数比波音低，我就选道格拉斯公司。”唐纳德回去后，跟设计者们连
夜开会，研究改进方案，但最后的结果是大家一致认为以道格拉斯目前的技术水平，还没有办法把噪
音降得更低。第二天，唐纳德找到埃迪，把研究结果一五一十地告诉了他。听了唐纳德的话，埃迪显
得很平静，他一字一句地说道：“我知道你们做不到，我只是想看看道格拉斯公司是否诚实。这13亿
美元的订单是你们的了！”可以说，诚实是做人之本、处世之根、大智不愚的经商品格。它能消除人
们之间的隔膜，为人们之间架起理解的桥梁。一个人可以挡住任何外界的诱惑，却挡不住诚实的莅临
。诚实，会使亲情更加温馨，使友情更加可贵，使爱情更加牢固。诚实熔“真、善、美”于一炉，拒
“假、恶、丑”于千里。以诚实为做人之本的人，是睿智的人，因为诚实是人际交往的宝玉；以诚实
为立世之根的人，不是愚笨的人，因为诚实不是顽固不化的硬石。对人生这棵大树来说，诚实是一条
主根。如果诚实丢弃了，那么，人生也就失去了一条赖以汲取养分的根，从而使本需要生长的大树显
得有点歪斜，稍遇一点狂风，便会摇摇欲倒。做人，必须有一个对待诚实的正确态度。那么，什么是
对待诚实的正确态度呢？一、崇尚诚实诚实，本是我们的民族美德。古人常说，“君子养心莫于诚”
、“巧伪不如拙诚”、“诚招天下客，笑迎四海宾”。但是人们看到，时下，诚实遭到一些人的践踏
，胡说八道、欺上瞒下等不诚实行为随处可见，随时可闻。少部分人的虚伪、欺骗行为败坏了整个社
会风气。这些不诚实的人往往只看到眼前，看不清长远，没有形成对待诚实的正确认识。美国著名思
想家、政治家、科学家富兰克林在其《自传》中写道：“我之所以从一名懵懂无知的穷少年，成为一
个在世界范围内还算有点名气的人，全都得益于上苍给我指点了迷津。”他说的“迷津”之一就是诚
实——思想纯正、不欺骗人。我国古代的庄子在其著述中也提到：健康、稳固的人际关系是建立在“
天属(即诚实、信赖)”基础上的。二、尽量诚实撒谎是诚实的反义。据说，大多数高等动物也会“撒
谎”——它们的诈死、佯败等行为为的是麻痹敌人、保护自己。从某种意义上说，人们的撒谎行为在
某种程度上是一种遗传下来的一种保存自身的本能。有时候，人们为了表达关爱或者为了避祸消灾，
会善意地撒谎。这类撒谎，人们是谅解的，是理解的。但是，经常地说谎，会助长人际之间的不信任
气氛，过多地说谎还会彻底丢掉诚实这个可贵品德。因此说，做人应该尽量诚实。不是万分需要，不
是迫不得已，就不要也不应该去撒谎。对此，我们应该牢记马克·吐温留给我们的金玉良言：“要是
没有把握，就说真话吧。你的朋友会大感意外，你的敌人会大为狼狈。”我们很难相信也不提倡一个
人一辈子不撒一句谎，但可以真诚地建议每一个人在人际交往中要尽量诚实。尽量诚实，就是说，不
被大多数人理解的谎不要去说，没有意义、信口雌黄的谎言绝不能说。三、修饰诚实玉石经过雕琢，
可以成为一件珍贵的玉器，从而身价倍增。诚实是人际交往的宝玉，它也可以并且应该得到修饰。修
饰诚实，就是说在一个人具有诚实品格的前提下，给它增添一些亮丽的色彩，给它去掉一些有负作用
的东西。譬如说，有的人在大事大非面前一点不含糊，保持诚实的本色，但在一些细枝末节上满不在
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乎，随随便便。这样的结果，虽然可以肯定地说他是一个诚实的人，但在对他了解不深的人们眼睛里
却是个不诚实的人。有了这样一个坏印象，就不但见不到诚实带来的好处，反而失去了一些不该失去
的东西。修饰诚实，就像对粗糙的木制品进行刨平，使它光滑；就像对做好的木制品刷上油漆，使它
亮丽。修饰诚实，主要应做好三件事。一是要有一个认真的态度。有时候，你说老实话，办老实事，
但态度敷衍、做事马虎，给人的感觉就会是不诚实。因此，在和他人交往的时候，眼睛要正视对方，
举止要端端正正。二是不要随便开些有撒谎内容的玩笑。即使你是一个十分诚实的人，如果你在平时
开的玩笑中经常有虚构的内容，那么也会给人产生一个误解，认为你不诚实。因此，要时时处处注意
自己的诚实形象。三是在谈到有损自己名誉、利益的内容的时候，不要含含糊糊，躲躲闪闪。如果你
有意无意地避开这方面的谈话内容，即使你所谈的话无一点虚假，那么给人的感觉也是你虚伪。因此
，你不可回避你的痛处，如果你这样做了，反而会给人一个深深的好印象。总之，修饰诚实，就是要
给人一个更好的诚实印象，避免可能的对你诚实品质误解的发生。诚实是做人的起点，也是做人的归
宿。离开“诚实”二字，就没有资格奢谈什么情操、气节、教养。如果你是一个诚实的人，你将一生
因此受益无穷。难时箴言在困难时，一不要忘了希望；二不要忘了坚守正直品性。1980年，大卫在美
国阿灵顿商学院读书。他的大学生活，主要靠父母按月寄来的那么一点钱来维持。不知怎么的，家里
两个月没给大卫寄钱了。大卫兜里只剩下一枚硬币了。肚子里咕咕直叫的大卫走到电话亭旁，把仅有
的一枚硬币投了进去。“喂，你好！”电话接通了，千里之外的大卫母亲说话了。大卫带着哭腔说：
“妈妈，我没钱了，现在很饿。”大卫母亲说：“亲爱的孩子，妈妈知道。”母亲既然知道了为什么
还不汇钱？大卫刚要怒冲冲地问妈妈，忽然感到母亲的话音里有一股深沉悲凉的味道。大卫预感到不
妙，他赶紧问：“妈妈，家里出什么事了吗？”大卫母亲说：“是的，孩子，你爸爸得了重病，已经
五个月了，不仅花光了所有的积蓄，而且由于患病你爸爸没了工作，家里唯一的经济来源断了。因此
，这两个月没给你汇钱。妈妈本不想告诉你，可你大了，应该自谋生路了。”大卫母亲说着说着，大
哭了起来。电话那端，大卫也直掉眼泪，心想：看来自己必须辍学回家了。大卫对母亲说：“妈妈，
你别难过，我现在就去找工作，一定养活你们。”残酷的现实把大卫击晕了。还有一个月，这个学期
就要结束了，如果能有十块八块美金，大卫就可以熬到暑假，然后利用两个月的假期打工赚钱。可现
在他一分钱也没有，必须退学了。大卫挂掉电话前的那一刻异常难过，因为他的学习成绩很棒，并且
他很喜欢阿灵顿商学院的学习生活。挂断电话后，公用电话传出一阵噪音，大卫惊喜地发现许多硬币
从投币口涌了出来。大卫高兴坏了，伸出手去接那些钱。如何去对待这些钱？大卫心里直犯嘀咕，留
给自己用吧，完全可以，一是没人知道，二是自己确实很困难。但考虑来考虑去，大卫觉得不该据为
己有。经过一番激烈的思想斗争后，大卫把其中一枚投进公用电话，拨通了电话公司的服务电话。听
完大卫的诉说，服务小姐说：“钱属于电话公司，所以必须把它们放回去。”挂掉电话后，大卫就把
钱币往回放，可一遍遍地把钱币放回去，公用电话就一遍遍地把它们吐出来。大卫又给服务小姐打去
电话，服务小姐说：“我也不知道该怎么办，我现在就请示上司。”孤独无助的大卫在电话里透出一
股凄凉，服务小姐强烈地感受到了，她觉得电话那端一个品行优良的陌生人需要帮助。不一会儿，服
务小姐把电话回拨到这部出了毛病的公用电话。她对大卫说：“我请示了上司，上司说这钱送给你了
，因为我们公司现在人手不够，不想为了几美元专门派人去取。”“呀！”大卫高兴地跳了起来。现
在，这些硬币光明正大地属于他了。大卫蹲下身来，认真数起来，一共9美元50美分。这些钱足够大卫
支撑到暑假打工领到第一笔薪水。往学校走时，大卫笑了一路。他决定用这些钱买点儿吃的，然后去
找份活儿干。转眼暑假到了，大卫找了份清理百货仓库的工作。那天，大卫找到百货公司老板，跟他
讲了公用电话的事和自己找工作的想法。百货公司老板告诉大卫随时可以来上班，不只是暑假，平时
学习不忙的时候也可以来工作，因为百货公司老板觉得大卫是个诚实的人，让他清理仓库绝对没有问
题。大卫干活非常卖力，老板很欣赏他，也很同情他。老板给了大卫双倍的工资。领到薪水后，大卫
把钱都寄给了母亲，因为大卫此时已经得到消息，他获得了下一学期的奖学金。一个月后，钱又寄回
大卫。母亲在信中说：“你父亲的病有些好转了，我也找了份工作，能够维持生计。你要搞好学习，
别饿坏肚子。”看完来信，大卫又掉下了眼泪。大卫知道，父母就是忍饥挨饿，也不会反过来向需要
资助的大卫要钱的。每每想到这些，大卫就泪水直流，激动不已。一年后，大卫顺利完成了学业。毕
业后，大卫开了一家公司，第一年，大卫就赚了10万美元。大卫时刻不忘公用电话的事。他写信给电
话公司：“让我终生难忘的事情是，贵公司把意外的'9美元50美分'资助了我。这一善举，让我避免成
为辍学青年，同时也给了我无穷的力量，激励我时刻不忘拼搏。现在我有钱了，我想回赠贵公司1万
美元，略表我的心意。”
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编辑推荐

《好运密码》:好运密码１-培养高尚的品德，品德带来机会，机会带来好运。好运密码2-塑造良好的
性格，好运藏在性格里，性格改，命运也改。好运密码3-拥有智慧的头脑，用智慧装点人生，用智慧
获取好运。好运密码4-进行有效的沟通，善于沟通，才能将好运拥入怀中。好运密码5-紧紧地抓住机
遇，抓住机遇，就能看到好运女神的微笑。谁不希望自己时时与好运结缘，梦想成真呢？但是让我们
感到迷茫的是，有的人常常被“幸运女神”垂青，而有的人不管如何努力都无法扣开好运之门。阅读
《好运密码》，希望你能获得好运密码，从而打开好运之门。好运密码1：有什么样的品德，就有什
么样的人生，也就有什么样的运气。修炼美好的人品，对获取好运、行走漫漫人生路十分重要。如果
你渴望好运降临，就要好好培养自己的品德，并且能以这些道德标准来校正自己的行为。（培养高尚
的品德）好运密码2：有什么样的性格就会成就什么样的人生。好的性格会让荆棘变成鲜花，让沙漠
改为绿洲，让芬芳更加浓郁，让幸福更加悠远。性格不完全是天生的，更多的是后天塑造的，我们的
性格也是可以改变的。掌握了自己的性格，也就在某种程度上掌握了自己的命运。（塑造良好的性格
）好运密码3：积极思考，就会获取智慧。有了智慧，就有了一把开启成功之门的钥匙。在这个瞬息
万变的新时代，任其波涛汹涌，只要有敏锐的眼光和睿智的头脑，人生航船就能到达成功彼岸。不过
，智慧一定要用良好的性格来驾驭，并且与高尚的品德相结合，这样才能更好地改善命运，造福社会
。（拥有智慧的头脑）好运密码4：有效的沟通是连接好运的桥梁。沟通，就是人品、性格、智慧的
实际运用和淋漓发挥；沟通，是好运的实现途径和有力保障。（进行有效的沟通）好运密码5：成功
的人总是沿着大路行走，在变动不已的大千世界里四处寻找可以转化为好运的东西，这东西就是机遇
。如果找不到，他们就去创造机遇。机遇总是喜欢和有准备、有头脑、善于创造的智者握手。只要我
们随时准备捕捉生活中的机遇，就会大大增强交上好运的机会。（紧紧地抓住机遇）
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精彩短评

1、专门找到在读，今年不是我本命年艾，我竟如此事事都不遂愿，我都想着我要不要喝一口凉水试
试看会不会被噎死，不，被呛着了。嗯⋯⋯换云当头的时候除了AQ般的接受之外，似乎我更应该去
努力了。
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精彩书评

1、公务员都写迷信色彩的书，习大大你看看这个抄书匠，这个政府秘书抄书匠！！！居然还是迷信
的家伙。居然还自欺欺人被“有关机构”列入《星光闪耀2007》名人目录，哈哈有关机构是中南海吗
？------------------------------------------高兴宇（小品文作家）高兴宇，山东日照人，政府公务员，著
名的小品文作家，国内惟一一位系统研究“以物（数理、常识、生活、动植等）来理解社交”学问的
人员，是《好运密码》、《社交物语》、《不自卑的世界》等数本畅销书的作者。高兴宇，山东日照
人，政府公务员，著名的小品文作家，《读者》签约作家，国内惟一一位系统研究“以物（数理、常
识、生活、动植等）来理解社交”学问的人员，是《好运密码》、《社交物语》、《不自卑的世界》
、《借物参禅》等数本畅销书的作者。高兴宇笔耕不辍20载，至2007年12月，共有2700余篇文章在《
读者》、《青年博览》、《青年文摘》、《意林》、《非常关注》、《小品文选刊》、《中国青年》
、《心灵世界》、新加坡《联合早报》、香港《大公报》等报刊发表或转载，许多文章被收录于《人
生故事》、《滴水藏海》、《博爱美文》、《天下阅读》、《美文如歌》、《阅读前线》、《成长阅
读》、《启迪中国青年的百篇美文》、《让中学生受益一生的100个哲理故事》、《让小学生受益一生
的100个励志故事》等畅销图书，一些作品被文化机构制作成视频销售，曾被评为《演讲与口才》创
刊20周年最优秀作者，也被有关机构列入《星光闪耀2007》名人目录。
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