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内容概要

书中描述了尾上忠史从第一次立志做第一开始，到他最后成为有名的推销大王的推销生涯。其中很多
的机遇和艰难都为他的最后成功奠定基础。书中还描写了尾上忠史推销十秘诀。在各大企业里面，一
般推销员最容易忽视警卫、秘书、传达、总机的人，却是尾上十分重视的。这些人对企业里大大小小
的事了若指掌可以提供许多宝贵的情报。
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作者简介

郭泰，新闻系毕业 曾任《中国时报》记者、哈佛企业管理顾问公司副总经理等职，目前专事写作。本
书《野性与霸气》是其第二十二本著作，另著有《推销学》《鼓舞》《快乐诀》《识人学》（远流出
版）《白话黄历》（实学社出版）等书。写作题材广泛，本本皆有好评。并曾荣获
1987年及1992年金鼎奖，是一名畅销与长销兼具的作家。
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书籍目录

出版缘起 迎接“知产力时代”的来临
双边对谈 解读一个真正的推销家
自序
第一章 孕育“第一哲学”
第二章 学习“大阪商法”
第三章 从挫败中成长
第四章 踏入推销界
第五章 名古屋之役
第六章 整理一套推销技巧
第七章 北九州之役
第八章 中国之役
第九章 把荣耀献给推销

Page 4



《野性与霸气--推销之魂尾上忠史奋斗史》

精彩短评

1、欧美人的数字管理，日本人的勤奋不懈
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