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内容概要

本书通过实例的形式，具体讲述了企业为什么需要做顶层设计、投资成长型企业的股权最挣钱、股权
改革、低成本股权激励及融资上市等内容。本书将为读者详细介绍适合企业战略高度的商业模式以及
商业资本的高端运作设计方案，改变企业的传统观念，打造企业的核心竞争力，帮助你发现自己企业
的高利润区。
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5、14年出版的书~案例全是10年前的~搞笑呢~不过爹让看就看吧~
6、拼凑式观点，案例太老了
7、案例较多，每个都讲不细，其实看了也没多大帮助，对于特别不懂商业的外行来说，倒可以当案
例本看。已经摸爬滚打3年以上的就没必要看了
8、貌似也就第三章股权改革部分可以一读...其他的.有谁不知道投资是要投成长型企业呢?
9、没意思。。全是外行看的例子
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13、搜罗了一大推各行业的商业模式案例，作者在书中为自己的公司打了一把软广告
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