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《用你的嘴说动别人的腿》

前言

　　一张嘴巴能有多厉害？　　这个还真不好说，关键是看你嘴巴上的功夫！　　真正厉害的人，只
凭一张嘴就可以说动别人的“腿”，让别人照自己的话办事。就像很多成功的人在总结他们之所以能
取得相应的成就时，都不约而同地提到了自己嘴巴的功劳。　　可见，这张嘴巴，真的有无穷的力量
！　　嘴巴是人与人沟通交流的工具，而沟通与交流则是人际交往成功与否的关键。嘴巴有功夫的人
，即便一无所有，依然能够左右逢源、游刃有余。在现代社会中，为人处世，职场拼杀，求人办事，
都需要一张灵巧的嘴巴，都需要靠嘴巴去说动别人。所以，嘴巴张得是否妥当，不仅会影响到你的人
缘，更会影响到你的事业。可见，一张能够说动别人的“腿”的嘴巴是不可或缺的。　　也许有人会
说，耍耍嘴皮子，这谁不会啊，有什么难的。的确，张嘴说话是件极容易的事，但是要想把嘴巴功夫
练到张口说动别人心、闭口撼动别人腿，实为不易。真正能用嘴巴打动别人心的人，不是口若悬河、
滔滔不绝的雄辩之士，而是那些言简意赅、恰如其分，能把话说到位的人。真正想用嘴巴去说动别人
的“腿”，就要懂得用最合适的语言把意思表达到位，知道如何在最短的时间内把话说到点子上。
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《用你的嘴说动别人的腿》

内容概要

《用你的嘴说动别人的腿》将教会你如何去赞美别人，如何去激励别人，如何去拒绝别人，如何去批
评别人；同时也教会你如何说软话、如何“兜圈子”。阅读《用你的嘴说动别人的腿》会使你的嘴巴
变得更幽默，更有感染力和说服力。
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《用你的嘴说动别人的腿》

章节摘录

　　苏加诺以热情的话语赞美与会青年们拥有宝贵的青春。这些诚挚的赞美言语，一下子就激起了青
年们的自豪感，让他们心里甜甜的。同时，苏加诺自己也给青年们留下了一个和蔼可亲、值得信任的
印象，为接下来的交流做了一个良好的铺垫。　　这就是赞美的力量。它总是能拉近人与人心灵的距
离，帮助你获得别人的信任。特别是当你想要用嘴巴去打动别人时，如果你用诚恳的态度，热情洋溢
的话语来赞美别人，他便会感到自己被认可，并会认为自己内心深处有与你相通的地方，能够产生共
鸣。这样一来，别人就会渴望拉近与你的距离，进行交往，那么你的目的也就实现一半了。　　比恩
·崔西是美国的一位图书推销高手，他曾经说：“我能让任何人买我的图书。”他推销图书的秘诀只
有一条：非常善于赞美顾客。　　一次，他出去推销图书，遇到了一位非常有气质的女士。当那位女
士听到崔西是位推销员时，脸一下子就阴了下来，说：“我知道你们这些推销员很会奉承人，专挑好
听的说，不过，我不会听你的鬼话的，你还是节省点时间吧。”　　比恩·崔西微笑着说：“是的，
您说得很对，推销员是专挑那些好听的词来讲，说得别人昏头昏脑的。像您这样的顾客我还是很少遇
到，特别有自己的主见，从来不会受到别人的支配。”这时，细心的崔西发现，女士的脸已由阴转晴
了。
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《用你的嘴说动别人的腿》

编辑推荐

　　它会告诉你如何恰如其分地说话，使你的嘴巴变成说动别人、使别人贴近自己的最强有力的武器
；　　它会教你如何去赞美别人，如何去激励别人，如何去拒绝别人，如何去批评别人；　　同时也
会教你如何说软话、如何“兜圈子”，使你的嘴巴变得更幽默.更有感染力和说服力。　　总之，拥有
了《用你的嘴说动别人的腿》，你的嘴巴就会变成你取之不尽的财富，帮助你在闯荡天下时纵横驰骋
、所向披靡。　　一张妙嘴，托出机言智语，让人甘心跑腿，两片薄唇，运起如簧巧舌，使人怦然心
动。　　想让别人动动腿，首先你得动动嘴，耍动你的伶俐嘴，别人才会动动腿。
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