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《富人不说，穷人不懂》

前言

　　很多穷人天生贫穷，但很多富人却并非天生 富有。为什么有的穷人最终成为富人，有的穷人却 
终其一生都一穷二白？富人为什么富，穷人为什么 穷？这是很多穷人或者说是待富者的疑惑。 其实
富人之所以成其为富人，是有秘密可言的， 而这些秘密，如果富人不说，穷人也就没法懂。一 个在
十年内从一文不名到跻身法国富豪榜的人，在 临终时留下100万法郎，来奖励能猜对他对穷人为 什么
不能成功的原因分析。参与猜想者很多，答对 的只有一个人：穷人最缺乏的是野心，想成为富人 的
野心。 今天的富翁很多出身贫寒、白手起家，他们的 起跑线和所有的穷人一样。今日年轻的新富，
都毫 不掩饰地承认：野心是永恒的特效药，是所有奇迹的萌发点。 穷人之所以没有成为富人的野心
，’并不是穷人不想成为富人， 并不是穷人不想成为成功人士，过上舒适的生活，而是因为穷人 不
懂得那些成为富人的道理。 穷人不知道成功是需要冒风险的，因而总是害怕冒险会给自 己带来损失
，所以他们不会像成功者一样，在商场中冒险，做其 他人都认为不可能的事情。富人则大多勇于冒险
，他们在稍纵即 逝的机会面前，绝不会畏首畏尾。 穷人都知道成功需要智慧，却不知道_时的成功靠
的是智慧， 一世的成功靠的则是道德。所谓“小胜靠智，大胜靠德”。真正的 成功，长久的成功，
是要靠讲求公德，用道德来打动他人，用道 德来笼络人心，用道德来取得完胜的。 穷人会认真工作
，但是却不会认真思索。同样在面对一件事 情时，穷人想的是如何按部就班地去认真完成，而富人想
的则是 如何用更好的思路去找到更好的出路。 穷人认为义大于利，信奉“君子喻于义也，小人喻于
利也” 的信条，所以在义利当前时，总是把义放在利的前面，重义结果 没有得到利。而富人则会“
道义放两旁，把利字摆中间”。 穷人也许能够找到适合自己成功的创业方向，却总是因为各 种各样
的原因而不能坚持下去，他们以为自己的放弃是“识时务 者为俊杰”，但实际上，富人却认为只有偏
执者才能生存，只有坚 持自己的理想到底的人才会成功。而那些成功者无一不是坚持了 自己的信念
，从而野蛮地生长下去，取得了梦想中的成功。 穷人知道谦虚使人进步，但是却在商业竞争中与人争
得你死 我活，而完全不知道富人在竞争中取胜的最大法宝之一其实也是 谦虚，也是对竞争对手或者
合作伙伴谦让。因为只有谦虚才能在 竞争中得道多助，而与他人争夺则必然会两败俱伤。穷人之所以
没能变富，也与他们一直不懂得创业要谦虚有关。 穷人之所以是穷人在生活中一定遇到过绝境，而富
人之所以 成为富人则是因为他们在生活中能够走出绝境。对穷人来说，遭 遇绝境会导致他们不能成
功。对富人来说，生活中根本就没有绝境， 因为富人不仅在信念上认为绝境只是暂时的，而且会通过
各种努 力去克服困境。 富人为什么富？穷人为什么穷？本书正是要揭开富人成功的 谜底，让所有想
成功的人都知道如何去成功，如何去为自己创造 财富。如果你已经成功，阅读本书能够让你更加成功
，能够更长 久地成功，如果你还是一个穷人，那么阅读本书会让你豁然开朗， 明白成功的秘诀。但
是你一定要记得，虽然你懂得了“富人不说， 穷人不懂”的道理，但是能够做到才是英雄！

Page 2



《富人不说，穷人不懂》

内容概要

《富人不说,穷人不懂:50位亿万富豪白手起家的赚钱哲学》内容简介：富人为什么富？穷人为什么穷？
《富人不说,穷人不懂:50位亿万富豪白手起家的赚钱哲学》正是要揭开富人成功谜底，让所有想成功的
人都知道如何去成功，如何去为自己创造财富。书中的每一小小标题，不只是一种关于成功的理念。
更是一些富豪关于成功的心灵感悟或血泪教训；书中的每个事件，揭露了那些成功人士由白手起家到
富甲一方不垮人洳的秘辛。内容通俗、实用、可续。如果你已经成功．阅读《富人不说,穷人不懂:50位
亿万富豪白手起家的赚钱哲学》能够让你更加成功，能够更长久地成功；如暴你还是一个穷人。那么
阅读《富人不说,穷人不懂:50位亿万富豪白手起家的赚钱哲学》会让你豁然开朗，明白成功的秘诀。
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作者简介

徐宪江，图书策划人，曾用笔名苏木禄、江上渔者、钱图等。擅长文史、社科、励志、法律类图书的
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书籍目录

Chapter 1  不赚钱的商人是不道德的  1.不赚钱的商人是不道德的  2.牵着“巨人的手”更好走路  3.随时
留意身边有无生意可做  4.从身边零星的小生意做起  5.抓住了人性就是抓住了世界Chapter 2  看准了，
就赌一把  1.看准了，就赌一把  2.撑死胆大的，饿死胆小的  3.空手套白狼是成功需要的一种本领  4.“
谎言”重复一千遍，自己也会相信是真理  5.最先改变自己的人最聪明  6.干大事的从来不要脸  7.全球都
是模仿秀Chapter 3  赚钱从吃亏开始  1.赚钱从吃亏开始  2.财散入聚，财聚人散  3.小胜凭智，大胜靠德 
4.经商就是做人  5.信誉诚实有时候比自己的生命还重要  6.得道多助，失道寡助  7.厚道是成功的第一原
则  8.人心最无价Chapter 4  “创新”是个根危险的事情  1.“创新”是个很危险的事情  2.一定要确保你
的与众不同  3.没有思路就没有出路  4.唯一不变的是变化  5.脑袋决定口袋  6.速度是企业成功的关键  7.
活下来是我们真正的出路  8.当大家按同一固定模式行事时，你不妨按另一种不同的模式去做Chapter 5  
只有偏执狂才能生存  1.只有偏执狂才能生存  2.要知道你所热爱的是什么  3.专注成就理想  4.既靠天，
也靠地，还靠自己  5.天下没有难做的生意  6.我不相信世界上有做不成的事  7.要真正地耐得住寂寞，这
是非常关键的事情  8.用左手温暖你的右手，放弃是最大的失败Chapter 6  折腾是检验人才的唯一标准 
1.折嘴是检验人才的唯一标准  2.男子汉第一是能吃苦，第二是会吃苦  3.宏伟的目标是可怕的  4.别对文
凭感兴趣  5.千万别忘了创业者的谦虚  6.想当老板，先去为别人工作  7.永远不要批评你的老板无知、刻
薄和无能  8.感谢那个踹了你一脚的人Chapter 7  生活中其实没有绝境  1.生活中其实没有绝境  2.危机不
仅带来麻烦，也蕴藏着无限的商机  3.失败是一笔财富  4.当你陷入人为困境时，不要抱怨  5.人生是不公
平的，你要习惯适应它  6.最大的错误就是不犯错误  7.要么自我革命，要么被人革命，没有第三条道路
 8.狭路相逢勇者胜  9.主动出击永远是最好的防御手段
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章节摘录

　　许多没有发财致富、没有一番作为的人总会抱怨上苍没有赐 予自己发展的机会，其实，机会无处
不在，它每天、每个时刻都 在环绕着我们，只是很多人对机会熟视无睹。而那些善于在别人熟 视无
睹的地方发现机会并且巧妙抓住的人，则能成就一番事业，实 现自己的梦想。胡雪岩、李嘉诚、马云
、比尔·盖茨等人无一不是 发现商机、把握商机，创造奇迹的高手。 香港华人首富李嘉诚于1950年夏
天倾尽自己的多年积蓄连 同向亲友筹借的五万港元，在筲箕湾租下了一间厂房，创办了“长 江塑胶
厂”，专门生产塑胶玩具和简单日用品，由此开始了他的 创业之路。在最初的一段时期，李嘉诚顺利
地赚了几笔小钱。但 不久后，由于他对自身以及市场认识的不足，他的企业开始亏损， 直至溯临破
产的境地，李嘉诚为此付出了沉重的代价。 阵痛过后，李嘉诚开始冷静地分析世界的经济形势，香港
的 市场走向，寻找东山再起的机会。一天深夜，李嘉诚在最新英文 版《塑胶》杂志上一个不太引人
注目的角落里，看到一则有关意 大利一家公司用塑胶原料设计制造塑胶花，并即将倾销欧美市场 的
消息。李嘉诚马上认识到，此时如果在香港大量生产塑胶花， 肯定会很受居民的欢迎。 说干就干，
急于走出绝境的李嘉诚马上开始了他的“转轨” 行动，组织力量投入生产。既便宜又逼真的塑胶花上
市后，很快 为香港市民所接受，订货单源源不断，产品供不应求，很快，“长 江塑胶厂”的名字为
人们所熟悉。李嘉诚借助一个偶然发现的商 机度过了创业的危机，渐渐地走上了稳定发展的道路。“
随时留 意身边有无生意可做”，李嘉诚这句话的真正含义是：我们要随 时和善于发现商机。李嘉诚
是这样说的也是这样做的，在他50 多年的商业生涯中，他一直保持着敏锐的商业头脑和超前的商业 感
觉度，这也是他的长江集团能逐渐做大做强的根本原因。 和李嘉诚一样，马化腾也是一个善于发现和
抓住机会的人， 他原本只是一个“超级网虫”，如今却拥有一家注册用户超过2 亿的网络服务公司。
如此巨大的转变只是源于他的一次突发奇想： 在网上“寻呼”朋友。这个想法催生了如今最为流行的
通讯方 式——腾讯QQ。一个“拷贝”过来的想法，改变了上亿人的沟 通习惯，引领了一种新的网络
文化，更创造了一种新的营利模式。 30年前，美国人弗雷德·史密斯凭着一个想法——隔夜传 递，被
风险投资家看中，创办了“联邦快递”。如今，“联邦快递” 已是全球最大的快递运输公司，在全
球211个国家开展业务。同 样是美国人的李维斯一次去矿上玩耍时，看到采矿工人工作时跪 在地上，
裤子膝盖部分特别容易磨破，于是他灵机一动，把矿区 里废旧的帆布帐篷收集起来，洗干净重新加工
成裤子，“牛仔裤” 就这样诞生了，并且很快风靡全球。 以上几个例子，都证明了商机和发现商机
的重要性。可以说 成就一个商人的最大要素就是商机，如果不会把握商机，一个商 人不可能在竞争
激烈的市场中脱颖而出，更不可能找到最大的财 富金矿。正所谓商机无处不在，但是，要看我们有没
有一双慧眼， 有没有一颗敏感而灵活的心。一个一流的商人必须有一个像猎犬 一样灵敏的鼻子，准
确无误地“嗅”出哪里有金矿，哪里有机会。 同时，还要拥有鹰隼一样的攫取速度，一旦发现目标，
就一击 而中。成功还是平凡，往往就在这一瞬间。因此，面对机会，一 定要果断出手不要迟疑。 我
们身边的商机会有很多种、很多个，获得一个好项目是商 机，得到一个不错的市场需求信息是商机，
得到竞争对手的信息 也是商机，了解到自己的一些缺点同样是商机；只要是能致富、 能赚钱的机会
和信息都是商机。商机不是等来的，要靠看、靠找、 靠琢磨、靠感觉才能发现和获得。从某种意义上
讲，机遇对任何 人都是公平的，但是机遇却又青睐那些坚持学习、厚积薄发的人。 美国钢铁大王卡
耐基曾说：机会是自己努力创造出来的，任 何人都有机会，只是有些人不善于创造机会罢了。机会是
通向成 功的捷径，只有不断发掘市场机会，才能商机无限，创造无限。 勇敢地创造机会，发掘商机
，财富才会扑面而来。 机遇只青睐有准备的人，一个有志成功的人会根据自身的情’ 况做出适当和
积极的努力；就像登山，只要肯攀登，就能登上山 顶，虽然每个到达山顶的人走过的路可能会不同。
俗话说“天上 不会掉馅饼”“皇天不负有心人”，相同的商机面前，有人能举一 反三，有人却能举
一反十。用陷阱捕猎与猎枪打猎收获不会相同， 用猎枪打猎同骑上骏马、手握猎枪、带上猎狗出猎收
获又不相同， 这充分说明，只要创业者用心努力，就能把握机会，甚至创造机会， 进而到达成功的
彼岸。 生活就像一座永远开发不尽的“金矿”，还有许多“处女地” 等着有心人去发掘开采。活跃
在市场的“缝隙”中，只要你有着 独具的慧眼，便可以抓住商机，发现市场，开拓市场，做一个有 
才能的成功者。发现创业商机的能力也是当老板必备的素质之一， 创业者在日常生活中需有意识地加
强实践，培养和提高这种能力。 要想抓住机会，首先要注意培养自己发现商机的能力。要养 成积极
参与市场调研的习惯，要经常深入市场进行调研，了解市 场供求状况、变化趋势，考察顾客需求是否
得到满足，注意观察 竞争对手的长处与不足等。 其次，要多看、多听、多想。俗话说，见多识广，
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识多路广。 走动起来，广泛获取信息，及时从别人的知识、经验、想法中汲 取经验和灵感，从而增
强发现商机的可能性和几率。 机遇往往只垂青少数人，我们必须克服从众心理和传统的习 惯思维模
式，敢于相信自己，有独立思维和创新意识，有敏锐的 感受力，不随波逐流，不为别人的意见和看法
而随意放弃或者改 变自己的主意，保持独立的思想意识和市场感觉，才能发现和抓 住被别人忽视或
遗忘的商机，脱颖而出。 P12-15
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编辑推荐

　　50位亿万富豪，白手起家的赚钱哲学。
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精彩短评

1、笔记。小胜凭智，大胜靠德。赚钱从吃亏开始。最大的错误就是不犯错误。
2、闲的时候看看还是会有所收获的
3、开卷有益。很多道理其实很简单，但是要运用起来并非一日之功。天时地利人和，加上个人修养
城府，缺一不可。
4、正版书，用处不大
5、网上有pdf，看了开头5节，感觉东拼西凑一些例子，描述很笼统。但系amazon.cn的介绍有以下呢
几句还是不错的！

问：为什么富人什么都敢干?
答：撑死胆大的，饿死胆小的!
问：为什么富人总是拼命工作?
答：你歇着吧，钱都给我赚。
问：为什么富人做事不怕没面子?
答：穷才没面子
问：做什么既可以赚钱又没有风险
答：做梦!
问：我为什么勤劳而不富有?
6、富人不说，穷人不懂
7、坑爹的七拼八凑，烂书一本
8、逻辑一塌糊涂都能写书.....骗稿费的吧
9、说的非常好。看后有不少启发。
10、书介绍的富人是如何创业，怎样成功的历程。
11、一般般，凑合吧，多角度分析问题，觉得还没有创意学和佛儒道随便一本书能够给人启发呢
12、这不叫书，小学生作文的水平拼凑而成，看这破东西根本就是耽误工夫！
13、烂
14、东抄抄西借借
15、都没怎么看，感觉不怎么好
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精彩书评

1、前半本分析了很多经典实例 有些比较冷门的的确没有听说过 但这里面我发现有一些实例作者并不
清楚细节 而是单纯用自己的逻辑证明出了成功的结论...看得人一头雾水 后半本完全是老生常谈...觉得
像是凑厚度的 如果以前没怎么看过那些成功学致富传记什么的话 还不错
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