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《机遇在于把握》

前言

　　如果你想致富，就必须研究你自己和你自己的需要。这样会发现，千百万人会有同样的需要，从
而你也会发现社会的需要，发现市场。风险最小的经营总是同人类的基本需求相关。除了衣食住行—
—人们最最基本的需求外，娱乐、教育、文化同样是必不可少的需求。一个人，只要他能满足其中哪
怕是最微不足道的一项需求，抓住那很可能是擦肩而过的机会，他就一定可以发财，在他所在的地方
发财。　　机会究竟是什么呢？机会是一种有利的环境因素，让有限的资源发挥无穷的作用，借此更
有效地创造利益。具体地说，在特定的时空下，各方面因素配合恰当，就能产生有利的条件！谁能最
先利用这些有利条件，运用手上的人力、物力，从事投资，谁就能更快、更容易地获得更大的成功，
赚取更多的财富。而这些有利条件便是机会。

Page 2



《机遇在于把握》

内容概要

《机遇在于把握》主要内容简介：一个人要想成功，必须懂得把握机会。如果只是等待别人把我们推
上成功的彼岸，成功永远也不会到来。愚蠢的人只会坐着等待机会，结果等来的却是一事无成；而成
功者却是靠自己去创造机会，抓住机遇，最终走进成功的殿堂。
哪里有失败，哪里就有机会！机遇对每个人都是公平的，但机遇只会垂青那些经历了失败而不放弃的
人，只会垂青那些有思想、有准备、有能力的人。一个人能否成功，就要看他能否有效地把握好身边
的每一次机遇。
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《机遇在于把握》

作者简介

　　韩健，金融学学士，擅长市场营销和推广，现任国际企业战略网销售总监。业余爱好文学及创作
，有着缜密的思维和犀利的文笔。常能以独到的见解另辟蹊径。出版著作《立即行动》、《成功有道
》等。
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《机遇在于把握》

书籍目录

　　第一章 机会靠自己去创造　　1．机会到处都有　　激发潜能：机会垂青有准备的人　　2．把握
好自己的机遇　　激发潜能：给自己创造机遇　　3．心态决定机遇　　激发潜能：好机遇来源于好
心态　　4．机遇藏在逆境中　　激发潜能：逆境能改写人生　　5．如何利用好机会　　激发潜能：
每个人都有成功的机会　　6．时刻准备抓住机会　　激发潜能：发现机会就不放手　　　　第二章 
自信者创造机会　　1．相信自己就有机会　　激发潜能：战胜你的弱点　　2．成功来源于自信　　
激发潜能：自信让梦想得以实现　　3．主动地去捕捉机会　　激发潜能：机会在自己找到自信时出
现　　4．自信始终没有终点　　激发潜能：只要有自信就能成功　　5．相信自己的能力　　激发潜
能：成功的机会来源于自信　　　　第三章 失败中隐藏着机会　　1．机会藏在失败中　　激发潜能
：抓住机会才会有未来　　2．失败中孕育着机会　　激发潜能：勇于捕捉商业机遇　　3．不要放弃
搏击的机会　　激发潜能：要勇于把机会变成现实　　4．敢于冒险才能抓住发展机遇　　激发潜能
：机遇就是无限的积累　　5．抓住偶然的机会　　激发潜能：珍惜每一次做好事的机会　　　　第
四章 不要放弃任何机会　　1．机会对每一个人都是公平的　　激发潜能：只要想得到就能做得到　
　2．敢想敢干才能成大事　　激发潜能：机会不喜欢安于现状的人　　3．每个人都有成功的机会　
　激发潜能：创造走向成功的机会　　4．创造机会需要冒风险　　激发潜能：有机结合就是机会　
　5．机会就在于敢于突破创新　　激发潜能：迎接机会与挑战　　　　第五章 机不可失，时不再来
　　1．时刻准备着机会的到来　　激发潜能：你必须给自己创造机会　　2．机会能让你找到积极的
目标　　激发潜能：将目标变成现实　　3．机会在欲望中诞生　　激发潜能：明确你的欲望　　4．
只要坚持就是胜利　　激发潜能：只要坚持不懈就会取得成功　　5．机会靠行动来实现　　激发潜
能：行动助您走向成功
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《机遇在于把握》

章节摘录

　　和银行合作使他赢得了康柏代理权。6个月后，荣海做了1300万美元的销售额，公司盈利800万元
人民币。从此，海星成为康柏的金牌代理商。市场的繁荣，康柏的支持，海星人用勤奋和努力实现了
企业的原始积累，成为中国IT产业的第一集团。　　回望前程，荣海将自己的人生分为如下几个阶段
。17岁下乡的那段知青生活，他经历过没米下锅、没油点灯的日子；经历过饥肠辘辘躺在树下数星星
的夜晚；也曾经历过深山砍柴连人带柴滚到山下的劳苦日子⋯⋯可正是这山乡野村的土地，赋予了他
乐观的精神和理想主义情怀。第二阶段是大学时光。他有幸选择了计算机这个未来最具前途和发展潜
力的专业，并且在当时冲破传统观念，在计算机这个领域开始了有前途的创业。第三阶段是做企业家
的阶段。在这个阶段就是抓住一次难得的机遇，成为美国康柏电脑的中国总代理，使企业顺利地在短
时间内完成了超亿元的资本原始积累，使海星站在了企业发展的一个比较好的起点上。　　没有康柏
，或许就没有荣海的现在。但只有康柏，或许就没有荣海的未来。荣海后来坚持做自主品牌，坚持走
多元化发展的道路。这是因为在未来问题上，不做自有品牌将失去很大的主动性；只做代理品牌，全
部的命运掌握在别人手上，一切都是别人说了算。对于荣海来说，分分合合，因时而异，而自己也随
之悄然壮大。⋯⋯
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《机遇在于把握》

编辑推荐

　　机遇对每一个人都是公平的，要看我们如何去抓住它。　　机遇到处都有，要看我们是否懂得识
别　　机遇需要创造。要看我们是否有胆识去发掘。　　机遇就在转念之间，我们要学会用智慧来实
现。
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